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Renoven, Spanien

Gelebte
Partnerschaft

B Kunststoff | Aluminium Renoven, ein im Norden
Spaniens fest etablierter Hersteller von Bauelementen
aus Kunststoff und Aluminium, wurde im Mai 1994 von
José Maria Ochoa in Berrioplano bei Pamplona
gegriindet. Er leitet das Unternehmen bis heute. Seit
mehr als einem Vierteljahrhundert lebt er eine enge und
erfolgreiche Partnerschaft mit Roto.

Schon in der Phase der Unternehmensgrindung habe er durch
die Roto Organisation groRe Unterstlitzung erfahren, erinnert
sich Ochoa. Ebenso beim Aufbau einer neuen Fertigung 2018.
.Mit Renoven habe ich mich von Anfang an darauf konzen-
triert, Bauelemente zu fertigen, die hoch isolierend sind”, be-
richtet er. ,,Das hat die erfolgreiche Entwicklung von Renoven
angestolen, aber uns zugleich vor die Aufgabe gestellt, tber
all die Jahre seit der Griindung ein teilweise starkes Wachs-
tum zu managen.”

Sprung in die automatisierte Fertigung

SchlieBlich sei der Wunsch gereift, die Produktionsmengen
durch eine stérker automatisierte Fertigung weiter steigern zu
konnen. Ihr Einsatz sollte zugleich einen Beitrag zur Qualitats-
sicherung leisten. Der Neubau einer Fabrik wurde geplant.

~Fenster in gleichbleibend
hoher Qualitdt — das bleibt unser
zentrales Anliegen.”

Auch in dieser wichtigen Phase der Unternehmensentwick-
lung suchte und fand Ochoa die Unterstltzung von Roto.
,Dass alle Beschlage optimal fir die vollautomatische Verar-
beitung ausgelegt sind, hat es uns erleichtert, die neuen Anla-
gen in Betrieb zu nehmen”, erklart er. Roto habe viel Know-
how in die Planung der Fabrik und ihrer Prozesse eingebracht.
,Und den neuen Drehkipp-Beschlag Roto NX”, freut sich
Ochoa.

Wirtschaftlichkeit mit Roto NX gesteigert

LWir konnten als einer der ersten Hersteller in Spanien auf
Roto NX umstellen und damit das volle Potenzial der gestei-
gerten Wirtschaftlichkeit in unserer Produktion ausschopfen”,
unterstreicht der Unternehmer im Gespréach. Der technischen
Unterstltzung durch Roto habe das Unternehmen Renoven
viel zu verdanken. Sie sei ein maRgeblicher Grund dafir, dass
in mehr als 25 Jahren nie der Gedanke aufkam, den Beschlag-
lieferanten zu wechseln. Ochoa bringt seine Erfahrungen auf
einen kurzen Nenner:

,Von Roto bekomme ich alles,
was ich brauche.”

Und diese Aussage bezieht er sowohl auf das Produktsorti-
ment als auch auf den Service. Uberzeugend sei obendrein
das Tempo, mit dem der Beschlagpartner ,unterwegs” sei.
Die Lieferperformance von Roto sei Uberdurchschnittlich gut
und gerade fir ein Unternehmen, das wie Renoven sehr effizi-
ente und schlanke Prozesse etabliert habe, von groRRer Bedeu-
tung.

Hochdichte Schiebesysteme fiir Spaniens Norden

Von Anfang an lieferte Renoven nicht nur Fenster und Haus-
tlren, sondern auch Schiebesysteme aus Aluminium und
Kunststoff fir den Nordosten Spaniens. Die besondere Her-
ausforderung: Gerade in dieser Region sind hochdichte, gut
isolierende Bauelemente gefragt. Die Provinz Navarra, in der
sich der Hauptsitz von Renoven befindet, ist eines der
Pioniergebiete fur den Passivhausbau in Spanien. ,Kalten
Wintern und heien Sommern begegnen unsere Kunden mit
Fenstern, die beim Merkmal thermische Isolierung fihrend
sind”, konstatiert Ochoa zufrieden. ,Daflr sorgen wir gemein-
sam mit Roto.” www.renoven.com

José Maria Ochoa,
Griinder und
Geschéftsfihrer
Renoven
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Fragen zur aktuellen Lage

Der spanische Markt

Der gebiirtige Spanier Francesc Gimeno beobachtet als
Roto Geschéftsleiter auch die bauwirtschaftliche Ent-
wicklung in den siid- und westeuropdischen Markten
sehr genau und blickt auf die letzten Monate zuriick.

Roto Inside: Herr Gimeno, wie stellte sich die Situation der
spanischen Bauelementebranche zum Jahreswechsel dar?

Francesc Gimeno: Sehr heterogen, aber keineswegs hoff-
nungslos. Das wachsende Interesse an der Sanierung von pri-
vaten Wohnhausern hat auch in Spanien groRen Einfluss auf
den Markt fr Fenster und Turen. Immer mehr Hausbesitzer ver-
suchen, durch eine gut geddmmte Gebaudehlle Energiekosten
einzusparen. Dieses Interesse hat auch im Corona-Jahr nicht
abgenommen, aber natirlich kamen die Bauarbeiten wéahrend
der Lockdowns ins Stocken. Schwer einzuschatzen ist, wie
nachhaltig die wirtschaftlichen Auswirkungen der Pandemie
auf den fur Spanien so wichtigen Tourismus den Neubau und
die Sanierung von Hotels bremsen werden.

Roto Inside: Was erwarten die Hersteller jetzt
von ihrem Partner Roto?

Francesc Gimeno: Aktuell konnen auch die Hersteller von
Fenstern und Tlren kaum planen. Besonders wichtig ist es des-
halb flr sie, dass Roto flexibel und immer plnktlich und vollstan-
dig liefert. Zukunftssicherung verlangt im Moment mehr denn je
von jedem Unternehmen absolute Professionalitat. Die Qualitat
der Produkte muss gleichbleibend hoch sein. Die Hersteller
bendtigen ein Sortiment an Beschlaglésungen fur Fenster

und Turen, das sowohl die steigenden Anforderungen an den
Warme- und Schallschutz als auch den Wunsch nach hohem
Einbruchschutz erflllen.

Themen wie die integrierte Spaltliftung oder die RC 2-gesicherte
Kippoffnung des Roto NX bekommen infolge der Erfahrungen

mit Corona viel mehr Aufmerksamkeit als friiher. Denn natlrliches
Luften ist wieder verstarkt in den Fokus gertickt. Und noch etwas

Die Drehkipp-Fenster des Kongresszentrums in Vitoria-Gasteiz entstammen
der Renoven-Fertigung und sind mit Roto NX ausgeristet.
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7 Wirtschaftlich, sicher, komfortabel,
designorientiert: Roto NX im Uberblick

roto-nx.com

hat Corona gefordert: Die Menschen in den Stadten reagieren
sensibler auf Larm. Wer allein im Home Office sitzt, nimmt
Umgebungsgerausche sehr genau wahr und kann schnell ein-
schatzen, ob ein Fenster den Larm gut oder schlecht dammt.
Die hohe Dichtigkeit, die mit Beschlagsystemen wie Roto NX,
Patio Alversa oder Patio Inowa zu erzielen ist, hat durch die
Ereignisse der zurlickliegenden Monate flr viele Bauherren und
Planer einen neuen, hoheren Stellenwert.

Roto Inside: Es gab also fiir die Branche durchaus
auch positive Effekte der Corona-Situation?

Francesc Gimeno: Ja, die gab es. Viele Kunden haben die Zeit
in den Lockdowns genutzt, um Uber ihre Ziele und tber Nach-
fragetrends nachzudenken. Wir freuen uns sehr dartiber, dass
sie Roto dabei als wertvollen Gesprachspartner wahrgenommen
haben und wir an neuen Produktkonzepten fiir Bauelemente aller
Rahmenmaterialien mitwirken dirfen. Das Interesse an unseren
Beschlaglosungen fir Fenster und Tlren sowie an den jingst
eingeflhrten Deventer Dichtprofilen ist hoch in Spanien.

Roto Inside: Und was haben Sie als grof3te Heraus-
forderung erlebt?

Francesc Gimeno: Den Aufbau neuer Formen der Kontaktpflege,
Information und Beratung. Unsere Kunden haben sich sehr
schnell der neuen Realitat gestellt und sind mit ihren Abnehmern
ebenso wie mit uns digital im Austausch geblieben.

Francesc Gimeno,
Geschaéftsfuhrer Stideuropa,
Westeuropa, Afrika,

Roto Frank Fenster- und
Tirtechnologie GmbH



Mit begrinten Fas-
saden und modernem
Komfort begeistert der
Palacio de Congresos
Europa in Vitoria-
Gasteiz, stdlich

von Bilbao.

Fir dieses Wohnhaus in Pamplona lieferte Renoven
im Jahr 2019 moderne Energiesparfenster aus Kunststoff.
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