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 ■ Kunststoff | Aluminium Seit25Jahren
setzt der polnische Fensterhersteller 
 Petecki auf Beschlagtechnologie von 
Roto. MitdenjüngstenInnovationenwill
er seine PositionimPremiumSegment
 weiter ausbauen. 

Über 1 000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter 
arbeiten inzwischen an den vier Werksstand-
orten des 1995 gegründeten  Unternehmens in 
Łódź, Łask, Gostynin und Chrapczew. In den 
über eine halbe Million Drehkipp-Fenstern, 
die das Unternehmen in einem Jahr allein aus 
Kunststoff fertigt, finden sich Roto NX oder 
Roto NT Designo Beschläge. Hochdichte 
Schiebe-Elemente mit dem Beschlag Roto 
 Patio Inowa gehören seit 2020 zum Sortiment 
von Petecki. „Wir werden mit diesen drei groß-
artigen Beschlagprogrammen den wachsenden 
Ansprüchen unserer Kunden gerecht“, urteilt 
Firmengründer Ignacy Petecki, „und wir haben 
mit Themen wie der RC 2-Sicherung an Dreh-
kipp-Fenstern auch bei gekipptem Fenster-
flügel oder mit einem RC 2-fähigen Schiebe-
System wie eben dem Roto Patio Inowa einen 
Vorsprung vor vielen Wettbewerbern.“ 

Im Trend: Schiebe-Türen und -Fenster
Schiebe-Elemente und -Türen hält der erfahre-
ne Fensterproduzent für ein kommendes Trend-
Produkt. Dafür verantwortlich sei nicht zuletzt 
die neue Generation der Beschläge von Roto. 
Mit Roto Patio Inowa etwa sei es möglich, mit 
sehr schlanken Profilen zu arbeiten und sowohl 
hochdichte als auch extrem bedienfreundliche 
Schiebe-Elemente zu fertigen. „Deshalb wer-
den wir uns in Kürze um die Einführung dieses 
Beschlags auch in unsere Aluminiumfenster-
produktion kümmern.“ 

Gefragt:BeschlägefürhoheGewichte
Innovative Technik, modernes Design, Bedien-
freundlichkeit, Funktionssicherheit und Lang-
lebigkeit sollen die Produkte von Petecki auch 
weiterhin auszeichnen, so der Wunsch des Un-
ternehmers. Eine besondere Herausforderung 
ergebe sich dabei allerdings durch die stetig 
steigenden Flügelgewichte. „Schwere Flügel 
mit Dreifachverglasung sind heute in unseren 
Märkten nicht mehr die Ausnahme, sondern die 
Regel“, erklärt er. „Die hohe Tragkraft der Band-
seite P Roto NX von 130 kg bereits im  Standard 
unterstützt uns hier enorm.  Ebenso entschei-
dend für die Premiumqualität unserer Fenster 
sind die standardmäßig inte grierte Spalt lüftung 

im Axerarm beziehungsweise Axerstulp 
und der verbesserte Voranzug.“ 

Zukunftsorientiert:  
Investitionen in Automatisierung
Aktuell investiert der Unternehmer in die 
 Automatisierung vieler Produktionsbereiche. 
„Durch den verstärkten Einsatz von Robotern 
und Bearbeitungszentren verkürzen wir die 
Durchlaufzeiten von Aufträgen und sichern 
 zugleich die Qualität“, ist er überzeugt. Dass 
man in Roto auch bei der Einführung neuer 
Fertigungsprozesse einen kompetenten An-
sprechpartner an seiner Seite hat, weiß er zu 
schätzen. Die Partnerschaft mit Roto sei über 
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die Jahre immer enger geworden und umfasse 
heute auch viele Fragestellungen im Marketing 
und in der Produktionssteuerung. 

„ Wir schätzen die Roto 
Expertise in Fertigung 
undVertriebsehr.“ 

 
Von großer Bedeutung für beide Unternehmen 
etwa sei die Frage, wie man vorausschauend 
schon heute die Kundenwünsche von morgen 
erfüllen könne. „Die Marke Petecki gilt in Polen 
als Premium-Marke. Um diese Positionierung zu 
sichern, brauchen wir Partner und Liefer anten, 
die selbst Produkte und Services der Premium-
Klasse bieten“, unterstreicht Petecki. „Roto ist 
definitiv ein solcher Partner.“

International:MarkenpflegemitRoto
Seine Marke auch im Ausland zu stärken, ist 
dem Unternehmer wichtig: „Wir produzieren 
i nzwischen für Bauelementehändler in Deutsch-
land, Belgien, Frankreich, Italien, den Nieder-
landen, Schweden, der Schweiz, der Slowakei 

 |  Mit Roto NX sieht sich Petecki für das Premium-Segment bestens gerüstet.

oder der Tschechischen Republik. Das sehen 
wir als besondere Chance für weiteres Wachs-
tum.“ Roto kenne jeden dieser Märkte und 
 könne in allen einen guten Service und die be-
nötigte Unterstützung bieten, so Petecki. 

„ Weltweit setzt Roto  
wie wir auf Zuverlässig-
keitundPräzision.“

 
Das helfe und bestärke den Fensterprofi darin, 
seine ambitionierten Wachstumspläne im 
 Wissen um den „zuverlässig richtigen Partner 
an unserer Seite“ umzusetzen. 
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https://www.youtube.com/watch?v=rgViFnFHdbE
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