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Arndt Fenstertechnik steilt um auf ,,Roto NX“

Positive Praxisbilanz

Immer schneller, besser, leistungsstirker und damit noch wettbewerbsfahiger zu wer-
den - das ist das Ziel der Arndt Fenstertechnik GmbH & Co. KG. In der Mdrzausgabe 2021
von bauelemente bau berichteten wir ausfiihrlich {iber einen wichtigen Teilschritt zur
Umsetzung dieser Strategie: die Automatisierung der Verglasung. Aber auch in anderen
Bereichen will sich das Familienunternehmen aus dem oberfrankischen Gattendorf bei
Hof weiterentwickeln. Der Wechsel auf das Drehkipp-Beschlagsystem ,,Roto NX" ist da-

fiir ein (weiteres) Praxisbeispiel.

Kunststoff-Fenster und -tiiren sind die Kern-
kompetenz des 1929 gegriindeten Herstel-
lers. Seine Geschdfte flihrt heute in dritter
Generation der 56-jahrige Schreinermeister
Thomas Arndt. Ebenfalls in der Geschiftslei-
tungs-Verantwortung steht bereits sein Sohn
Florian (26), der sich als Wirtschafts- und
Fachingenieur sein Knowhow angeeignet hat.
Beide heben nicht nur die ,Hightech-Produk-
tion” und die daraus resultierenden kurzen
Lieferzeiten von zwei bis drei Wochen im
Standardsortiment als wirksames Differen-
zierungsmerkmal hervor. Auf der USP-Liste
finden sich auBerdem:

M Lieferung ,frei Haus" durch das bundes-
weite Netz von etwa 1.200 Partnerhdnd-
lern und Wiederverkdufern

M technische und baurechtliche Beratung
flr Wiederverkdufer und Architekten

B Premiumcharakter schon bei Standard-
produkten (unter anderem erhdhte
Grundsicherheit und Verglasung mit
wdrmeddmmtechnisch verbessertem
Randverbund) sowie eine umfassende
Sortimentsbreite. Das Portfolio enthdlt
hochwertige Fenster-/Tiirelemente,
Haustiiren, Rollliden, Schiebetiiren,
Liftungssysteme, diverse Sonderkonst-

ruktionen, barrierefreie Tlirschwellen,
SmartHome-Ldsungen, statische
Trockenverglasung und Direct Glazing.

Klarer Mehrwert-Trend

Dieses Leistungspaket habe die Basis fiir ein
zweistelliges Umsatzplus selbst im herausfor-
dernden Corona-Jahr 2020 geschaffen. Es gab

_laut Thomas Arndt in wirtschaftlicher Hinsicht

praktisch keine negativen Auswirkungen der

Pandemie. Das sei nicht zuletzt den langjéhri-
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Auf der automatischen Beschlagstrafie
Hfdhrt” seit Anfang 2020 auch das
Drehkipp-Beschlagsystem ,,Roto NX*“,
Arndt Fenstertechnik ist mit den
bisherigen Praxiserfahrungen ,voll
und ganz” zufrieden.
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gen und zuverldssigen Partnerschaften mit
sorgfiltig ausgewdhlten Zulieferern zu verdan-
ken. Ein weiterer positiver Faktor: Da innerbe-
triebliche Prozesse schon vor der Covid-
19-Krise stark digital ausgerichtet waren,
konnte man jetzt in diesem Bereich etwa durch
virtuelle Ausstellungs- und Beratungstermine
per Video-Chat nochmals ,,nachlegen”.

Fiir 2021 bleiben die Oberfranken zuversicht-
lich und gehen von einer stabilen Marktent-
wicklung aus. Generell sei aber eine Verschie-
bung der Nachfragetrends zu registrieren.
Wadhrend frilhere Schwerpunkte wie niedrige
warmedurchgangskoeffizienten inzwischen
als Standard gelten, miissen Fenster heute
eine Reihe von Mehrwerten wie Schallschutz,
Sicherheit, einfache Bedienung und Einbin-
dung in die Haus-Automatisierung bieten.
Gleichzeitig wachse der Preisdruck am Markt.
Auch dadurch fiihlt sich die Firma in ihrer Au-
tomatisierungsstrategie nochmals bestatigt.

»Wir schdtzen die Verlasslichkeit”

Bei der Auswahl der Industriepartner legen
die Arndts den gleichen MaRstab an wie an
sich selbst: ,Wir erwarten bestmdgliche Pro-
dukte zum besten Preis". Aulerdem seien
Konzepte wie Just-in-Time, die Bereitstellung
von Maschinendaten und zusatzliche digitale

Parallel zur Umstellung auf ,Roto NX* musste im oberfrinkischen Gattendorf noch ein zweites

Grofiprojekt bewiiltigt werden: die neue Verglasungsstraf3e. Mit dieser Investition setzte das

Familienunternehmen seine Automatisierungs-Strategie konsequent fort.

Foto: Arndt



Prozesse etwa beim Bestell- und Lieferwesen
wichtige Kriterien. In diesem Zusammenhang
bescheinigt das Familienunternehmen Roto
eine ,sehr gute Performance”. Sie schlage
sich unter anderem in einer schnellen Beliefe-
rung sowie der Verkniipfung der jeweiligen
ERP-Systeme der beiden Unternehmen.
Hinzu kdmen die Bekanntheit und das Re-
nommee des Beschlagtechnik-Spezialisten.
Deshalb schalte man sich zum Beispiel durch
die Mitwirkung an der ,Quadro Safe*-Ein-
bruchschutzinitiative und Social-Media-Nut-
zung aktiv in den Marktauftritt des Produzen-
ten ein. Insgesamt bringt Thomas Arndt die
bisherige Bilanz der {iber 20-jdhrigen Koope-
ration so auf den Punkt: ,Wir schitzen Roto
als verldsslichen Partner in punkto Qualitat,
Liefertreue, Innovation und Unterstiitzung.”

So mache man gerne von ebenso speziellen
wie individuellen Serviceangeboten Ge-
brauch. Das gelte einerseits flir die ,Lean”-
Beratung beim Aufbau von Maschinensteue-
rungen und Beschlagtabellen, um unter-
schiedliche Produkte in die Automatisierung
zu integrieren. Ein weiterer Vorteil sei das
akkreditierte Prifzentrum des Partners in
Leinfelden-Echterdingen. So habe man dort
RC2- und TBDK-Priifungen mit Erfolg absol-
viert. Geplant ist, die Nutzung des Internatio-
nalen Technologie-Centers (ITC) zur Quali-
tdtssicherung durch Systemprifungen weiter
auszubauen.

Hohe Anforderungen

Bei Arndt kommen mehrere Produkte aus
dem Roto-Sortiment zum Einsatz. Im Einzel-
nen sind das das elektrische Kippliftungssys-
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tem ,E-Tec Drive“, das ,Glas-Tec"-Programm
(Verglasungskl6tze,
Griffeserie ,,Samba”, die verdeckte Bandseite

Glasfalzeinlagen), die

»Designo” und - seit Anfang 2020 - die neue
Drehkipp-Beschlaggeneration ,NX". Sie |6ste
das Vorgdngersystem ,NT" ab. Thomas Arndt
erinnert sich: ,Zur Jahrtausendwende gehdor-
ten wir zu den ersten Verarbeitern, die das
Konzept der vollautomatischen Beschlag-
montage in der Praxis realisierten. Heute sind
wir noch immer einer der wenigen Produzen-
ten, die einen solch hohen Automatisierungs-
grad in diesem Bereich vorweisen kénnen."

Bei den generellen Anforderungen an ein in-

novatives Drehkipp-Portfolio zeigen sich die

beiden Arndts alles andere als groRziigig. Sie

halten folgende Kriterien fiir ,zwingend not-

wendig":

M Eignung zur automatisierten Verarbeitung

B fir Endkunden ansprechendes Design

M Fihigkeit zum Tragen hoher Fliigellasten

W Aufnahme von Fertigungs- und Montage-
Toleranzen ohne Nachjustierung

M leichte und komfortable Bedienung
beziehungsweise Einstellbarkeit

M einfache Wartung und Pflege

W Langlebigkeit.
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Reibungsloser Wechsel

Bevor ,Roto NX" seine entsprechenden Qua-
litdten in der Praxis zeigen konnte, war die
Umstellung sorgfiltig vorzubereiten und
durchzufiihren. Das geschah in sechs Phasen,
erklart Florian Arndt und nennt die Details:

W Prasentation des neuen Beschlagsystems
durch Roto bei Arndt Fenstertechnik

W Abstimmung der Produkt- und Maschinen-
daten

B Anpassung der Beschlagauflésungen im
ERP-System

B Anpassungen und Modifikationen der
Magazine und des Greifer-Handlings am
Beschlagautomaten

W praktische und technische Umstellung
durch Roto-Mitarbeiter vor Ort

B Schulung und Einarbeitung der Arndt-
Beschiftigten in Produktion und Vertrieb.

Fir den Seniorchef war der ,reibungslose
Wechsel” keineswegs selbstverstdndlich.
SchlieRlich musste zum gleichen Zeitpunkt
mit der vollautomatischen VerglasungsstralRe
noch ein zweites GroRprojekt bewiltigt wer-
den. Umso mehr freue man sich liber das gut

Anzeige

Florian (vorn) und
Thomas Arndt kon-
nen auch fiir das
turbulente Corona-
Jahr 2020 eine
positive Firmenent-
wicklung melden.
Nach ihren Worten
trug dazu die un-
eingeschrdnkte
Lieferfdhigkeit von
Industriepartnern
wie Roto wesentlich
bei.
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Seit 2020 nutzt Arndt Fenstertechnik auch
Verglasungsklétze und Glasfalzeinlagen des
,Glas-Tec“-Sortimentes von Roto. Fotos: Roto

funktionierende Teamwork und das Engage-
ment aller beteiligten Mitarbeiter.

Prdzise Antworten
Praktisch alle relevanten Beschlagkomponen-
ten seien mittlerweile in Anwendung. Rund
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Mit dem Wechsel auf ,Roto NX“ entschieden
sich die Oberfranken bewusst fiir eine Inno-
vation, die auf Evolution und nicht auf einer
,radikalen Revolution” beruht. Das Bild zeigt
die Beschlaganwendung in Kippstellung.

ein Jahr nach der Umstellung ziehen die Ver- -

antwortlichen ein positives Fazit. ,NX" habe
die Anforderungen und Erwartungen ,voll
und ganz” erfiillt. Auf die Frage, was das ge-
nau bedeutet, gibt es préazise Antworten.

| Erstens: Der Beschlag fiigte sich ,optimal” in
| die automatisierte Fertigung ein.

| Zweitens: Schlankere Bauteilgruppen opti-
% | mieren die Wirtschaftlichkeit.

Drittens: Fliigelgewichte von bis zu 150 Kilo-

gramm sind nun realisierbar. Gleichzeitig
| wird ein komfortabler Fligeleinlauf durch Ni-
veauschaltsperre und Falzauflauf im Rahmen
| sichergestellt.

Viertens: Der im Axerarm integrierte Voran-
zug fiir einen harmonischen SchlieBvorgang,
eine stabile Kippstellung durch Zuschlagsi-
cherung sowie die Drehhemmung bei gedff-
netem Fliigel sorgen flr eine einfache und
bequeme Nutzung. M

www.arndt-fenstertechnik.de
www.instagram.com/arndt_fenster
www.roto-frank.com

Lumon iiberarbeitet Balkonverglasung

Vereinfachte
Bedienung

Neben einer moderneren Optik der Alu-
profile und -griffe bieten die optimierten
Verglasungslésungen von Lumon eine
leichtere Handhabung und mehr Flexibili-
tit in der Gestaltung. So konnen verschie-
dene Funktionen optional ausgewdhlt
werden, beispielsweise eine Kindersiche-
rung, eine mechanische Arretierung der
Scheiben sowie eine mogliche Offnung der
Scheiben nach innen oder auflen.

Auch die Montage der Plissees wurde erleich-
tert. So werden hier dank eines Klicksystems
keine zusdtzlichen Komponenten mehr beng-
tigt. AuRerdem lassen sich die Dreh-/Schie-
besysteme jetzt noch komfortabler 6ffnen
und schlieRen - ein leichteres Gleiten in den
Profilen und ergonomische Griffe machen es
moglich.

Anpassungsfahige Losung

Kaum ein Balkon gleicht exakt dem anderen,
jeder ist unterschiedlich im Aufbau und in
den MaRen. Auch die Anspriiche von Bauun-
ternehmen, Architekten, Investoren und Be-

wohnern sind individuell verschieden. Lumon
hat daher die bewdhrten Dreh-/Schiebesys-
teme (berarbeitet und erméglicht jetzt noch
mehr Flexibilitit in der Konfiguration.

So ist der Einbau einer optionalen Sicherung
moglich, damit Kinder die Scheiben nicht 6ff-
nen kénnen. Aullerdem kann im unteren Pro-
fil der Systeme eine Haltevorrichtung zur Ar-

retierung der Scheiben angebracht werden. |

Alternativ kdnnen diese auch wie bisher mit
einem Stoffband befestigt werden. Die Schei-
ben kdonnen wahlweise nach innen oder au-
Ren gedffnet werden. Eine Offnung nach au-
Ren ist vor allem bei Terrassen oder bei Ver-
glasungen im Erdgeschoss sinnvoll.

Design iiberarbeitet

Auch das Design der Alu-Profile und Griffe
wurde optimiert: Sie sind jetzt geradlinig, ku-
bisch. Neben der modernen Optik erleichtert
diese ergonomische Form auch die Handha-
bung. Zudem gleiten die Scheiben in den Pro-
filen jetzt noch besser als vorher. Die Alu-
Profile sind in vielen RAL-Ténen erhiltlich,
das Einscheibensicherheitsglas kann neben
Transparent beispielsweise auch in Grau,
Griin, Braun oder Milchglas gewdhlt werden.

Der passende Sonnenschutz
Optional kénnen Lumon-Verglasungen mit

Das Design der Griffe als auch der Aluminium-
Profile wurde iiberarbeitet. Mit optionalen
Extras wird das Unternehmen den Anforde-

rungen der unterschiedlichen Zielgruppen
gerecht. Foto: Lumon
malgeschneiderten Plissees versehen wer-
den. Mit dem neuen Befestigungsmechanis-
mus werden die Schattenspender ohne sepa-
rate Halterungen einfach direkt am Vergla-
sungsprofil angebracht. m

www.lumon.de




