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 ■ Evento Pronto todo estará listo: el 17 de 
abril, la BAU 2023 abrirá sus puertas en 
Múnich. Roto espera con ilusión muchos 
visitantes al stand de feria 303 en el pabe-
llón C4. Van a mostrarse soluciones de he-
rrajes para todos los materiales de marco. 
Al mismo tiempo comenzará una nueva 
Trade Show Experience en el centro de con-
gresos virtual de la Roto City.

Ofrecer más confort y calidad de vida para cual-
quier espacio: Roto sigue siendo el mejor socio 
para los fabricantes de puertas y ventanas que se 
han consagrado a esta tarea. Esto es algo que 
también mostrará la presentación en Múnich:  
el tema central son las soluciones de herrajes 
con las que un elemento de construcción reúne 
óptimamente todos los requisitos específicos de 
funcionamiento, confort y diseño. Sistemas de 
corredera, el módulo de herrajes flexible para 
ventanas oscilobatientes, o atractivas bisagras 
para puertas principales: una visita al stand de 
feria resulta recomendable para recibir asesora-
miento detallado y competente sobre cualquier 
cuestión relativa a los herrajes. 

Todos los materiales de marco
Los visitantes del stand conocerán de cerca la 
tecnología de herrajes de Roto para elementos 
de construcción de PVC, madera y aluminio. 
“Todo el programa va a presentarse en una su-
perficie de stand ampliada en el pabellón C4 so-
bre la que Roto mostrará toda su competencia 
para cualquier requisito constructivo”, explica 
Eberhard Mammel, director de Lanzamiento  
al mercado de surtidos y Adaptaciones de pro-
ducto. Aquí se incluyen también los especialis-
tas de Roto Object Business. Estos asesoran  
sobre soluciones estándar y especiales para  
la construcción de ventanas de aluminio. 

Máxima información en cualquier parte  
del mundo con la Trade Show Experience
Durante los seis días de la feria y más allá, los 
productos de exposición podrán verse simultá-
neamente en la Roto City virtual, siempre que se 
desee y de forma guiada por un asesor de Roto: 

para aquellos arquitectos, proyectistas y fabri-
cantes de ventanas que no puedan visitar la  
feria, las soluciones expuestas se explicarán  
durante un “recorrido” digital por el centro de 
congresos de la Roto City. “Gracias a la presen-
tación de los ‘highlights’ de la feria en la Roto 
City, los interesados en dicho recorrido podrán 
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La BAU 2023 y la nueva Trade Show Experience
Tecnología de herrajes para elementos de construcción de todos los materiales de marco 

percibir las ventajas de nuestras soluciones de 
herrajes incluso aunque no nos puedan visitar 
en Múnich”, dice Mammel para resumir la utili-
dad de la herramienta. Junto a su equipo, él 
mismo diseñó la Roto City hace más de dos 
años. “La plataforma también está obteniendo 
una gran acogida en el ámbito internacional. 

Eberhard Mammel,

Director de Lanzamiento 

al mercado de surtidos 

y Adaptaciones de  

producto, Roto Frank 

GmbH, tecnología para 

puertas y ventanas

Y es que nuestros compañeros de Roto realizan 
visitas guiadas en el respectivo idioma nacional 
por la Roto City y se ocupan individualmente de 
los participantes y las circunstancias específicas 
de mercado”.

Roto goes digital
Eberhard Mammel está convencido de que,  
precisamente de la armoniosa combinación de  
la feria y la Trade Show Experience, surge un 
entorno óptimo para el asesoramiento. “Es pre-
cisamente esto lo que dará a nuestros clientes 
la seguridad de que no van a perderse temas 
y productos de Roto porque no haber podido 
viajar a una feria”. 

El stand de la feria se ha diseñado de forma si-
milar a la ciudad virtual y reproduce diferentes 
tipos de edificios. Independientemente de que 
sea en la BAU o en la Roto City, lo principal es 
la cuestión sobre el valor añadido de una solu-
ción de herrajes, de forma que se adapte a los 
requisitos específicos de puertas y ventanas. 

 &   �Información y registro para Roto City 
 
www.roto-frank.com/es/roto-city

En el centro de congresos virtual de la Roto City van a presentarse las novedades mostradas en la BAU también a partir del 17 de abril.

¡Bienvenido!
Roto le da la bienvenida  
a la BAU 2023 en el pabellón C4, 
stand de feria 303.

1 2

1

1 2

3

 ■ Empresa
Estados Unidos 
Ultrafab pasa a formar 
parte del grupo Roto

https://ftt.roto-frank.com/es-es/servicios/medios-herramientas/roto-city/
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Entrevistado

�Entrevista al presidente de la junta  

directiva de Roto Frank, tecnología  

para puertas y ventanas,  

Marcus Sander

Roto Patio Inowa para Salamander evolutionDrive Plus+

La instalación de prueba convence
 ■ PVC En octubre de 2022, la empresa rumana Madrugada 

montó una instalación de prueba con el sistema de corre-
dera evolutionDrive Plus+ de Salamander y el herraje de 
corredera inteligente Roto Patio Inowa. Simultáneamente 
se realizó otra instalación de prueba en las instalaciones 
de Salamander en Türkheim. Madrugada produce en Palota, 
cerca de la frontera rumano-húngara. 

Tras ello, el proveedor de ventanas llegó a la siguiente conclu-
sión: Patio Inowa se monta de forma fácil y rápida en el sistema 
Salamander. Con sus sofisticados cerraderos en el marco y los 

Caras de satisfacción tras la instalación de prueba en Salamander en Türkheim; de izquierda a derecha en la fotografía: Jan Schiller y Markus Hanslbauer,  

Salamander, Michael Hammelehle, Roto, así como los empleados de Salamander Michael Pommer, Manfred Gudd, Marius Demler, Kaan Coban y Herbert Port.

embellecedores para el cerradero en la ruptura central, el herraje 
oculto convence visualmente incluso cuando el elemento de 
corredera está abierto. 

Solucionadores de problemas
Thomas Lachenmaier, Head of Application Engineering en 
Salamander, destaca que, en la construcción de viviendas, se 
demandan puertas de corredera de gran superficie; tal y como 
se fabrican con evolutionDrive Plus+. Sin embargo, precisamen-
te en la construcción de bloques de vivienda, a menudo es im-
portante no aportar demasiado peso; por tanto, probablemente  

también los proyectistas descubran pronto el ligero pero alta-
mente hermético sistema evolutionDrive Plus+, añade. Precisa 
que incluso las hojas muy grandes ofrecen un manejo conforta-
ble. Los rodillos de alta calidad proporcionan una marcha silen-
ciosa de la hoja. Lachenmaier explica que evolutionDrive Plus+ 
también permite fabricar ventanas que ahorren espacio, por 
ejemplo, para la cocina y el baño. 

El perfil hermético de silicona proporcionado por Roto al sistema 
cumple los más altos requisitos de Salamander y Madrugada. 
Está disponible tanto en color gris como en negro. Del mismo 
modo, también proceden de Roto los componentes de aluminio 
utilizados en la instalación de prueba, como perfiles guía y perfi-
les de deslizamiento, al igual que los perfiles adaptadores para  
el lado de cremona y de cierre. 

Elementos grandes incluso con escasa profundidad  
de montaje
Salamander recomienda su sistema de corredera evolutionDrive 
Plus+ para todas las situaciones de montaje en las que falte la 
profundidad de montaje necesaria para una puerta de corredera 
elevable clásica. Según la estimación del proveedor de sistemas, 
Patio Inowa permite la fabricación de construcciones extremada-
mente herméticas al viento y a la lluvia con un tamaño de marco 
de hasta 4000 mm de anchura y 2600 mm de altura. Los ele-
mentos de corredera en el esquema A podrían diseñarse con 
medidas estándar conocidas incluso con RC 2.

Permite grosores de acristalamiento de hasta 48 mm, con los que 
pueden alcanzarse un coeficiente de transición térmica valor  
UW de hasta 0,71 W/(m2 K) y un índice de aislamiento acústico de 
hasta 44 dB. Con ello, evolutionDrive Plus+ también es apto para 
la construcción eficientemente energética y para la aplicación en 
regiones con mayor contaminación sonora. Para los interesados, 
todos los datos técnicos sobre Patio Inowa para el sistema de 
perfiles Salamander moderno se encuentran en las instrucciones 
de montaje, mantenimiento y uso IMO 403. 
� www.madrugada.ro

Roto Inside: Sr. Sander; esperamos que la tecnología  
de puertas y ventanas Roto Frank haya tenido un buen  
comienzo de año.

Marcus Sander: Muchas gracias. De hecho, lo ha tenido: entre 
otras cosas, gracias al excelente rendimiento de nuestros compa-
ñeros y compañeras durante el año pasado. Ante nosotros tene-
mos otro interesante año con propósitos ambiciosos. Como es 
habitual, durante el 2023 queremos seguir aumentando la venta-
ja para el cliente a escala internacional, así como seguir desarro-
llando nuestra empresa. En nuestra agenda pone claramente 
“seguir creciendo” y, con la participación en la BAU de Múnich, 
espero con ilusión una estupenda edición de la feria.

Roto Inside: ¿Qué espera a sus visitantes en la BAU?

Marcus Sander: En Múnich haremos realidad la Roto City digi-
tal para nuestros visitantes. Sobre una superficie considerable-
mente ampliada en el pabellón C4, presentamos toda nuestra 
cartera de productos en diferentes escenarios de edificio y de  
habitaciones. Todos los grupos de productos estarán represen-
tados: Tilt&Turn, Sliding, Door, Seals, equipamiento y soluciones 
de nuestra sección Roto Aluvision.

Roto Inside: Cuando habla de seguir creciendo, seguramente 
se refiera usted a la adquisición de la Ultrafab Inc. en EE.UU.

Marcus Sander: Correcto. Las adquisiciones estratégicas, tales 
como la de la Ultrafab Inc., son un elemento fijo de nuestra estra-
tegia de crecimiento y expresión visible de nuestra sostenibilidad. 
A finales de este año, Roto adquirió un 100% de las acciones 
de un fabricante de juntas de ventana y de puerta con mucho 
éxito en EE.UU. y Canadá. En este caso podemos hablar de una 

combinación perfecta, pues tanto la orientación al cliente como 
los puntos en común culturales entre Roto y Ultrafab son enor-
mes, y la cartera de productos de Ultrafab encaja perfectamente 
con la del resto de las empresas en nuestro entramado.

Roto Inside: ¿Qué espera del nuevo “miembro de la familia”?

Marcus Sander: Con esta adquisición podemos alcanzar un 
mayor crecimiento en el segmento de productos de las juntas, 
y volvemos a ver un potencial prometedor para la venta cruzada, 
dado que nuestras empresas se complementan al 100% en 
cuanto a productos. Esto aumenta aún más el atractivo de Roto 
como socio de los fabricantes de elementos constructivos esta-
dounidenses; y los clientes de Ultrafab han ganado un nuevo  
socio digno de confianza. 

Roto Inside: ¿Qué expectativas tienen en su opinión los 
clientes de Roto para la empresa en el 2023 y cómo van 
a cumplirlas? 

Marcus Sander: Con seguridad, las expectativas no han cam-
biado fundamentalmente. Tenemos que seguir siendo el socio 
más fiable del mercado. Por tanto, un aspecto central ha sido 
y sigue siendo el cumplimiento de los requisitos del cliente; entre 
los que se incluye la fiabilidad de suministro. Cumplir lo mejor 
posible con todos los requisitos de los clientes significa escu-
charlos con mucha atención y suministrarles los productos ade-
cuados, en la calidad exigida, y en el momento que deseen. 

Seguir creciendo exige la capacidad de dominar una alta com-
plejidad, así como de poder actuar flexiblemente ante las condi-
ciones contextuales políticas y económicas en los mercados. Esta-
mos bien equipados para ambas cosas. Roto siempre crece con 
más fuerza que el mercado general y es resiliente. Esto es algo 
que demostramos el año pasado, y nos exigimos a nosotros mis-
mos continuar así. Queremos seguir asesorando y apoyando 
a nuestros clientes de forma óptima —independientemente de  
lo fácil o difícil que nos lo pongan los mercados de adquisición. 

Roto Inside: ¿Puede ofrecernos una idea sobre los futuros 
propósitos de la empresa? 

Marcus Sander: Este año también nos seguimos concentrando 
en la digitalización. Un gran número de proyectos persigue el 
objetivo de aumentar el rendimiento de máquinas, herramientas 
y vehículos en la producción. Y es que, a través de la integra-
ción en redes y de la automatización prevenimos errores de 

producción y averías de las máquinas, con lo cual podemos sumi-
nistrar a nuestros clientes de forma puntual y constante mercancía 
en perfectas condiciones. 

Otro pilar importante para aumentar el beneficio del cliente es,  
por ejemplo, el portal digital del cliente, que amplía el autoservicio 
para los mismos. Independientemente del lugar y del momento en 
que se encuentren, pueden acceder a datos sobre productos, con-
figuraciones de herrajes, pedidos y fechas de entrega. Mediante 
la información accesible siete días a la semana, durante 24 horas 
al día, el portal aporta aún más transparencia y seguridad y ayuda 
óptimamente a nuestros clientes en su día a día. 

Pero no solo estamos interesados en ser cada vez más digitales. 
También queremos ayudar activamente a nuestros clientes a que 
aumenten su propia eficiencia con la ayuda de procesos digitales. 
Un buen ejemplo de ello es nuestro Electronic Data Interchange 
(EDI), un sistema electrónico de intercambio de datos para pedi-
dos, avisos de entrega y facturas. 

Además, este año, el deseo de producir de forma sostenible in
fluirá con fuerza sobre nuestras decisiones empresariales. Entre 
otros, impulsaremos masivamente el aprovechamiento de las 
energías renovables en el mayor número de centros de produc-
ción posible. Al reducir la huella ecológica de nuestros propios 
productos, en Roto podemos realizar una contribución a los es-
fuerzos de los fabricantes de elementos constructivos para alcan-
zar la neutralidad en CO2. 

Por eso esperamos con ilusión poder diseñar junto a nuestros 
clientes el futuro digital y sostenible del sector. Roto es apreciado 
en todo el mundo como socio especialmente fiable. Queremos es-
forzarnos al máximo porque las experiencias con Roto continúen 
siendo positivas durante los próximos años.

Roto Inside: ¿Qué novedades de productos nos esperan  
en el 2023? 

Marcus Sander: Vamos a seguir trabajando en el perfecciona-
miento de nuestros programas de productos. En la página 11 de 
la Inside hemos presentado un resultado de desarrollo de nuestro 
Roto NX. Podrán conocer Roto NX para elementos de aluminio en 
la BAU. Al igual que habrá novedades, por ejemplo, en el ámbito 
de nuestras cerraduras y bisagras de puertas. Me ilusiona mucho 
poder abordar muchos temas junto a nuestros clientes y socios 
y deseo que todos tengamos un próspero año nuevo. ¡Nos vemos 
en Múnich!
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Se refuerza la posición del mercado en EE.UU.

Combinación perfecta: Ultrafab pasa a formar parte del grupo Roto

Juntas específicas de cliente
El gran éxito de Ultrafab se basa en la promesa 
de que se puede ofrecer un sistema de hermeti-
zación para cada elemento de construcción que 
encaje óptimamente con el producto y el proce-
so de fabricación. El presidente y CEO Alan J. 
DeMello, que se incorporó a Ultrafab en 1996, 
está convencido de ello: “Nuestros clientes son 
capaces de producir puertas y ventanas de alta 
hermeticidad y en cualquier diseño de forma 
rentable, precisamente porque les ofrecemos 
un asesoramiento integral y les suministramos, 
de forma fiable, la junta perfecta”. Una enorme 
profundidad de fabricación y los conocimientos 
técnicos madurados y adquiridos durante déca-
das crean los requisitos básicos para ello. 

Colaborador de desarrollo
Los constructores de Ultrafab respaldan a los 
fabricantes de ventanas ya en una fase tempra-
na de su desarrollo de productos. Los prototi-
pos de juntas se generan en pocos días. El rit-
mo de desarrollo ha aumentado notablemente 
durante los últimos años, explica DeMello. “La 
construcción digital conjunta, así como la ela-
boración moderna de prototipos y los posibles 
ensayos previos en Ultrafab aceleran los proce-
sos en las instalaciones de nuestros clientes”. 

Experiencia en el sector
Ultrafab trabaja de forma conjunta para satisfa-
cer la demanda en fuerte aumento de ventanas 
altamente herméticas y energéticamente 

eficientes. Una puerta o una ventana con la 
junta Ultrafab adecuada resiste de forma fiable 
y duradera muchas condiciones climáticas: in-
cluso las temperaturas frías de un invierno nor-
canadiense o el calor en el desierto de Arizona. 
También hay muchas ventanas certificadas 
contra huracanes que sus fabricantes equipan 
con juntas de este especialista establecido. 
“Trabajamos a diario con gran pasión en mejo-
rar la hermeticidad al aire, al agua y al viento 
de puertas y ventanas, dice DeMello para des-
cribir la misión de su equipo.

Para comprobar si un sistema de ventanas pue-
de alcanzar el objetivo impuesto por el cliente, 
este puede probarlo directamente en Ultrafab: 
como Roto, esta empresa ofrece la posibilidad 
de probar productos en el modernísimo labora-
torio de ensayos propio de la empresa. Así, las 
diferentes juntas pueden pasar por pruebas  
previas fiables antes de que un fabricante de 
ventanas someta a ensayo y haga certificar  
su sistema en un centro de ensayos certificado.

Profundidad de fabricación y fiabilidad 
Ultrafab no solo fabrica la mayoría de los  
componentes de sus juntas, sino también  

Roto Frank GmbH, tecnología para 

puertas y ventanas y Ultrafab Inc.: 

socios potentes de la industria esta-

dounidense de puertas y ventanas. 

En la fotografía de izquierda a dere-

cha: Michael Stangier (gerente de 

Roto Frank Tecnología para puertas 

y ventanas GmbH), Thomas E. Hare 

(CFO Ultrafab Inc.), Alan J. DeMello 

(Presidente/CEO Ultrafab Inc.), 

Marcus Sander (presidente de 

la junta directiva de Roto Frank 

Tecnología para puertas y venta-

nas GmbH) y Thomas C. Horton 

(presidente de Ultrafab Inc.).

Diversidad: juntas  

Ultrafab en los colores 

que desee el cliente

 ■ Empresa Desde finales del año pasado,  
la Ultrafab Inc. pertenece a Roto Frank 
Fenster- und Türtechnologie GmbH. Ambas 
empresas se complementan a la perfección. 
Esto sirve para sus productos, pero también 
para su cultura empresarial y su propuesta 
de valor.

El nombre Ultrafab se compone de la primera 
parte de la palabra ultrasonido y las primeras 
letras de la palabra fabricación. El motivo: 
durante los años 60, el fundador empresarial 
Robert Horton trabajó con la construcción de 
máquinas de producción que moldean diferen-
tes materiales por ultrasonidos. En 1970 funda-
ba Ultrafab, una empresa que iba a ocuparse 
del uso de termoplásticos y que pretendía esta-
blecerse como líder tecnológico.

Crecimiento dinámico
Durante las cinco décadas siguientes, Ultrafab 
se convirtió en un líder tecnológico establecido 
para el mecanizado de termoplásticos en EE.UU. 
y Canadá. En la cartera de productos, hoy en 
día, además de juntas de burletes de alta cali-
dad y perfiles de estanqueidad extrusionados 
para elementos de construcción, también se 
incluyen algunos productos especiales para 
aplicaciones fuera del sector de la construcción. 
En los tres centros de producción en Farming-
ton (Nueva York), Greer, (Carolina del Sur) 
y McPherson (Kansas), trabajan aproximada-
mente 300 empleados. 

las instalaciones sobre las que se fabrican. 
También las fibras de PVC de alta calidad  
para las juntas de burletes se fabrican sobre 
máquinas desarrolladas por la propia empresa. 
La empresa es líder de este producto en  
EE.UU. y Canadá.

Como ventaja más importante de la gran pro-
fundidad de fabricación, DeMello valora que  
el control de los propios productos esté garan
tizado. “La ventaja para nuestros clientes es 
evidente: se benefician de muchos años de  
excelente calidad de producto”.
 
Todo esto suena un poco como ser invitado en 
Roto, ¿no es así? DeMello asiente: “Realmente 
es así. Todos los que han contribuido a preparar 
la firma del contrato lo supieron tras unas po-
cas visitas mutuas: Aquí se encuentran empre-
sas cuyas cultura y filosofía, modo de trabajar 
y gestión de calidad se asemejan mucho. En
focados en el beneficio del cliente, buscamos 
de forma permanente una solución rentable 
y de gran rendimiento. Colaborar con Roto 
y Ultrafab supone un claro beneficio para los 
fabricantes de puertas y ventanas que marcan 
pautas en el mercado”.� www.ultrafab.com

Ultrafab ofrece un programa 

completo de soluciones de 

juntas.

Líder del mercado en EE.UU. 

y Canadá: juntas de burletes 

duraderas de Ultrafab
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 ■ Door Hace dos años se dio el pistoletazo 
de salida para el nuevo equipo de expertos 
Door Innovation. Desde entonces todo 
avanza bien para estos profesiones dirigi-
dos por Tom Vermeulen, director de Ventas 
de Door & Door Innovation. Roto Inside ha 
charlado con él y con Dieter Manz, director 
de ventas de Door en la región D, A, CH, 
acerca de las ventajas que ello supone  
para los fabricantes de puertas.

“Como equipo de especialistas, hemos podido 
intensificar el contacto con fabricantes de puertas 
y ampliar el programa de productos Door con 
productos muy atractivos”, dice Vermeulen para 
resumir lo que se ha hecho hasta ahora. Explica 
que se trata del resultado de la estrecha colabo-
ración entre los constructores en Kalsdorf, los 
jefes de producto en Leinfelden-Echterdingen y las 
ventas especializadas Door. A ello hay que añadir 
la colaboración bien organizada con otros equi-
pos de expertos, como el de Roto Aluvision o el 
de los compañeros y compañeras en Deventer. 

Roto Door

Potente arranque para el equipo de expertos
La cartera de productos 

Roto Door ofrece todos los 

productos relacionados 

con las puertas exteriores 

de un mismo proveedor: 

1   Bloqueos

2   Bisagras de puerta 

3   Soleras

La división del trabajo crea valor añadido
“El traspaso del Know-how dentro de las em-
presas de Tecnología de puertas y ventanas de 
Roto funciona de forma excelente, algo que 
también nuestros clientes experimentan”. Por 
un lado, los especialistas de las ventas Door se 
ocupan directamente de los grandes fabrican-
tes de puertas y, por otro, están a disposición 
de los compañeros y compañeras de la red de 
ventas de Roto a escala internacional. Se pre-
tende que aquellas empresas que fabrican tan-
to puertas como ventanas puedan contar con 
una persona de contacto, dentro de cada de-
partamento de ventas nacional, para poder diri-
girle sus preguntas sobre cualquier producto de 
Roto. “Los clientes lo consideran una óptima 
división del trabajo”, explica Vermeulen.

Desarrollo dinámico
Vermeulen, con muchos años de experiencia en 
empresas de la industria de herrajes y cerradu-
ras de puertas a sus espaldas, está convencido 
de encontrarse al comienzo de una interesante 

evolución: “Desde el principio hemos podido 
plantearnos metas ambiciosas, pues los compa-
ñeros del equipo llevan años activos en el seg-
mento Door y en Roto”. Gracias a ello, dice Ver-
meulen, el servicio y el programa de productos 
se han desarrollado de una forma muy dinámica. 

Diversidad y calidad de productos
Se han desarrollado, por ejemplo, variantes de 
bisagras de puertas y cerraduras que amplían el 
programa de productos existente y encajan a la 
perfección con las necesidades actuales de las 
puertas de PVC y aluminio: procesamiento efi-
ciente; escaso mantenimiento; durabilidad; dise-
ño estilizado y disponibilidad de múltiples super-
ficies. “Hoy, la familia de productos Solid ofrece 
una enorme diversidad de variantes de bisagras 
para puertas exteriores de todos los materiales”, 
destaca Manz. Esto es importante, añade, pues 
bien se sabe que sobre gustos no hay nada es-
crito; en este sentido, lo importante es que el  
diseñador pueda elegir libremente. Sonriendo, 
Manz explica: “Además, no solo las puertas de 
corredera deben ser ‘resistentes’; en ocasiones, 
también los empleados de Roto deben serlo, 
pues, además de calidad de producto, también 
tiene que ofrecer soluciones para requisitos  
muy poco comunes”. 

Servicios individuales
Vermeulen asiente y nombra ejemplos de requi-
sitos de estas características: “Ha habido fabri-
cantes de puertas de PVC que pedían a Roto 
embalajes especiales para bisagras de puertas 
que fueran aptos para sus sistemas de almace-
namiento. Y los hemos suministrado. Los fabri-
cantes de puertas de aluminio nos pedían aplica-
ciones de las bisagras Solid B y Solid C para sus 
perfiles. Y los hemos suministrado”. Ahora más 
que nunca, esta disposición a trabajar con el 
cliente en el foco es lo que caracteriza la imagen 
de Roto en el sector.

Nuevos impulsos
¿Y qué nos depara el futuro próximo? “Ante 
todo, nuevos impulsos para los fabricantes de 
puertas de aluminio”, revela Vermeulen. Con la 
bisagra de puerta Solid C, el equipo de Roto ha 
causado furor en el sector. Pero esto no agota 
de ningún modo la riqueza en ideas del equipo. 
“Observamos con mucha precisión las tenden-
cias en diseño, procesamiento en los talleres 
y automatización. Las primeras conversaciones 
con los clientes sobre las novedades planifica-
das para el 2023 nos permiten ser optimistas.  
Al mercado parece gustarle lo que queremos 
ofrecerle”.

Dieter Manz,  

Director de Ventas Door  

de la región D, A, CH,

Roto Frank GmbH  

tecnología para puertas 

y ventanas

Tom Vermeulen,

Director de Ventas 

Door & Door 

Innovation,

Roto Frank GmbH, 

tecnología para 

puertas y ventanas

 &  �Características generales del programa Roto Door 
 
www.roto-frank.com/es/puerta

1 2

1

1 2

3

Puerta principal de aluminio de Gardengate, equipada con 

Roto Solid C

 ■ Información de los usuarios “Siempre 
nos ha impresionado la facilidad de montaje de 
la Solid C y, en el 2023, queremos mostrar al-
gunos modelos nuevos con esta bisagra oculta 
para dar un nuevo impulso a nuestro negocio 
con puertas de aluminio de alta calidad. La 
pandemia nos ha frenado durante demasiado 
tiempo. A ello se unen los cambios de las nor-
mas francesas para puertas principales que  
tenemos que aplicar desde el punto de vista 
constructivo, ya que fabricamos con regularidad 
puertas para clientes en Francia. Por ejemplo, 
en la feria del sector Batimat 2022, pudimos 
comprobar claramente que nuestros nuevos 
modelos y las bisagras de puertas ocultas es-
tán indudablemente a la altura de las tenden-
cias. Esperamos con ilusión poder alcanzar 
ahora, por fin, los logros que sean posibles”.  
� www.gardengate.com.pt

Gardengate, Portugal

Por fin, la puesta en marcha

Paulo Santos,  

Director de  

Tecnología y  

Productos,  

Gardengate

Centro Alum S.A., España

Vender con alta calidad

David Acedo,  

Director Técnico,  

Centro Alum S.A.

Las puertas de la serie Centro Alum Renova Ocultec  

ofrecen confort y seguridad gracias a la tecnología  

de herrajes de Roto.

 ■ Información de los usuarios “Aproximada-
mente el 20% de las puertas principales que fa-
bricamos se equipan actualmente con Solid C. 
Desde el 2019 hasta el 2021, las ventas de nues-
tra serie de puertas principales Ocultec ya se han 
duplicado con esta bisagra oculta. Aun así, nos 
gustaría seguir ampliando claramente la propor-
ción; por ejemplo, mostrando modelos de muy 
alta calidad en las ferias. Si las personas ven la 
diferencia con respecto a puertas principales nor-
males con bisagras apoyadas, se decidirán por  
el mejor diseño. Esto es algo de lo que estamos 
seguros. Actualmente estamos observando una 
tendencia a puertas cada vez más grandes. La 
demanda de alturas de 2500 mm y anchuras de 
1200 mm ya no es excepcional. Con Roto Solid C 
podemos equipar incluso estos formatos de 
puertas. Esto es algo que nos reconforta mucho. 
Además, nuestros montadores aprecian el vídeo 
de Roto en el que se explica el ajuste de una puer-
ta mediante Solid C. En caso de duda, pueden  
visualizarlo in situ fácilmente y en un momento 
en su móvil”.� www.centroalum.es

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/productos-para-puertas/
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Montaje sencillo
El vídeo muestra paso a paso lo rápido y sencillo que 
resultan el montaje, enganche y ajuste de la bisagra 
de puerta Solid C en el galce de una puerta principal 
de apertura hacia el interior o hacia el exterior.

 ■  Información de los usuarios Martin Wein-
rotter: “En el 2017, Internorm se decidió a utili-
zar, en adelante, Solid C como bisagra de puerta 
oculta para las líneas Premium de puertas princi-
pales AT 400 y AT 410. En julio del 2022 nos 
concedieron la ‘Bisagra de puerta de oro’ por 
haber procesado 35 000 bisagras de puerta So-
lid C. Desde el nuevo lanzamiento de los siste-
mas de puerta AT 500/510/520/530 y 540 en 
marzo de 2022, ahora estamos capacitados para 
montar Solid C en todas las puertas de aluminio. 
La calidad de las bisagras es excelente. Además 

Internorm, Austria

Walter Degelsegger,  

Gerente

BTS Brandschutz  

Technologie Systeme 

GmbH

Prueba contra 

incendios para 

una puerta de 

acero de BTS 

con la bisagra 

oculta Solid C 

en el IBS Institut 

für Brandschutz-

technik und  

Sicherheits

forschung  

en Linz.

 &  � Vídeo de montaje de Roto Solid C 
 
www.roto-frank.com/en/solid-c-installation

BTS Brandschutz Technologie Systeme GmbH, 
Austria

Puertas cortafuegos  
con Roto Solid C

 ■ Acero Desde hace décadas, las puertas 
de acero cumplen valiosas funciones de 
prevención de incendios en edificios. En  
la BTS Brandschutz Technologie Systeme 
GmbH, en la localidad austriaca Attnang- 
Puchheim, además de la fiabilidad de fun-
cionamiento de estos sistemas que salvan 
vidas, también es importante su diseño. 

Walter Degelsegger, gerente de BTS, proyecta 
las áreas de aplicación de las puertas cortafue-
gos demandadas en su empresa: “Para determi-
nadas estancias, como salas blancas o laborato-
rios, se demandan puertas con superficies muy 
lisas que sean especialmente fáciles de limpiar 
meticulosamente. Y hay otros espacios en las 
que no basta con que la puerta cortafuegos ten-
ga un aspecto limpio. Algunos clientes piden 
una solución que también resulte especialmente 
atractiva desde el punto de vista estético”. Son 
sobre todo arquitectos quienes demandan tales 
modelos Premium, explica. Por eso, BTS trabaja 
para integrar completamente todos los compo-
nentes de herrajes que sean posibles en la puer-
ta. Una bisagra de puerta oculta es completa-
mente imprescindible para este concepto, 
concluye Degelsegger.

corresponde. ¡Con éxito!”. Afirma que siempre 
ha estado seguro de que también es posible 
integrar bisagras de puerta ocultas de aluminio 
en una puerta cortafuegos de acero. 

Solid C de Roto le gustó especialmente. Heiko 
Straub, director del Object Business de la Aluvision, 
se lo había presentado al equipo de la BTS.  
“Solid C es muy estilizada, puede montarse rápi-
damente y ajustarse con sencillez en la obra”. 
Igual de encantados estuvieron en BTS desde el 
principio con la idea de equipar puertas cortafue-
gos con esta bisagra. En función del tamaño y del 
peso de la puerta de acero requerida, Degelsegger 
también prevé utilizar hasta cuatro o cinco bisa-
gras Solid C, explica. Pero de momento ha solici-
tado someter, respectivamente, una puerta corta-
fuegos con dos y otra con tres bisagras a una 
prueba contra incendios. Esta se ha realizado  
de conformidad con EN 1634 en el Instituto de 
tecnología de protección contra incendios IBS 
(Institut für Brandschutztechnik und Sicherheits-
forschung), en Linz.

Prueba contra incendios superada
Ambas variantes de puerta han superado con 
éxito el ensayo de incendio. “No me sorprende 
en absoluto”, sonríe Degelsegger. Afirma que, 
seguramente, ha asistido a unos 400 ensayos de 
incendio en su vida, gracias a lo cual puede pre-
decir con gran seguridad el resultado de estas 
pruebas. “Al principio, cuando comencé a utilizar 
el material aluminio, los institutos de ensayo ni 
siquiera querían aceptarme. Por aquellos enton-
ces no me creían cuando afirmaba que siempre 
va en función de la construcción general y de la 
mezcla de materiales”. Ahora, la nueva puerta de 
acero BTS con la bisagra de puerta oculta Solid C 
está en la sala de exposiciones en Attnang-Puch
heim, pues un buen diseño solo tiene que mos-
trarse una vez, afirma el empresario. “Personal-
mente me alegro mucho de que con la Solid C 
haya funcionado todo en el ensayo de incendio 
y que hayamos podido utilizar esta bisagra per-
feccionada”.� www.bts-feuerschutz.at

Fácil de limpiar gra-

cias a una superficie 

lisa y a la bisagra de 

puerta oculta Solid C: 

una puerta de acero 

con pieza insertada 

de vidrio de la BTS 

Brandschutz Techno-

logie Systeme GmbH, 

de la localidad aus-

triaca de Attnang- 

Puchheim.

de la función fiable, nos convence el diseño 
discreto. En Internorm se montan bisagras ne-
gras que armonizan a la perfección con el galce 
de la puerta negro. El enganche y desengan-
che sin herramientas de la hoja de la puerta en 
la obra proporciona un gran alivio al personal 
de montaje. Consideramos un valor añadido 
las ventajas en la logística de almacenamiento 
y en la fabricación, gracias a la posibilidad de 
utilizar las mismas bisagras para puertas de 
apertura hacia el exterior y hacia el interior.“�
� www.internorm.com

Kompotherm, Alemania

La reconversión hecha fácil
 ■ Door Con su Black Edition la KOMPO-

therm® Metallbautechnik Hartwig & Führer 
GmbH & Co. KG, con sede en Verl, en el 
Estado federado alemán de Renania del 
Norte-Westfalia, ofrece puertas principales 
cuyo excelente diseño atrae las miradas. 
Aun así, la bisagra de puerta Solid C de 
Roto, a la que el fabricante reconvirtió su 
producción en verano del 2022, continúa 
permaneciendo invisible en gran parte.

Solid C en una puerta principal de la KOMPOtherm® Black 

Edition

Oliver Führer, gerente KOMPOtherm® Metallbautechnik 

Hartwig & Führer GmbH & Co. KG

Por eso, añade, la acogida de los socios comer-
ciales es tan positiva como la de la propia casa. 
“A nuestros empleados les gusta mucho trabajar 
con esta bisagra y describen el montaje como 
especialmente sencillo”. Y da otro argumento 
importante para la reconversión a Solid C: “Hay 
mayor tendencia en las puertas de seguridad. 
Actualmente predomina la versión antirrobo en 
RC 2, pero cada vez se demanda más la RC 3. 
Por eso, lógicamente es ventajoso poder utilizar 
la misma bisagra”.

Añade que Roto ha “facilitado” especialmente la 
reconversión de la producción a Solid C gracias 
a unos preparativos meticulosos y a la adapta-
ción profesional de todo el proyecto. “Para cada 
problema se encontraba y se aplicaba rápidamen-
te una solución”. Desde el principio, el trabajo 
conjunto ha sido colaborativo y especialmente 
agradable. Roto se ha tomado muy en serio 
nuestras peticiones, deseos y objetivos. Esto es 
algo que apreciamos.“ � www.kompotherm.de

 
La bisagra de puerta oculta se entrega recubier-
ta de esmalte en polvo negro, para que esté en 
armonía con el concepto general. Incluso cuan-
do se abre la puerta, prácticamente no se ve. 
Esta bisagra premium está ahora opcionalmente 
disponible para todas las puertas de aluminio 
del fabricante: “Desde enero del 2022, nuestros 
clientes tienen la opción de elegir para todas 
sus soluciones de puerta la bisagra Solid C como 
solución especialmente orientada al diseño. Está 
disponible para puertas de edificios, al igual 
que para nuestros sistemas de alto aislamiento 
térmico —de apertura hacia el interior y hacia 
el exterior, respectivamente— y, por supuesto, 
también para nuestras puertas principales y  
secundarias”, informa el director Oliver Führer. 

Marcus Sander, CEO 

de la Tecnología para 

puertas y ventanas de 

Roto Frank, entrega la 

“bisagra de puerta de 

oro” a Martin Wein

rotter, gerente de  

Internorm (a la izquier-

da), por las 35 000  

bisagras de puerta  

Solid C tratadas  

en los talleres.

Roto Solid C para todas 
las puertas de aluminio

Bisagra de puerta oculta  
para las lineas Premium
Este hombre de 67 años lleva prácticamente 
toda su vida profesional ocupándose de puertas 
cortafuegos. Explica nunca se aburre con ello. 
“Por ejemplo, a mediados de los 80 comencé 
a demostrar que se pueden fabricar puertas cor-
tafuegos con perfiles de aluminio multicámara, 
siempre que se rellenen las cámaras como 

Centro Alum S.A., España

 &  �Toda la información acerca de la  
bisagra de puerta oculta Roto Solid C 
para puertas principales de aluminio 
 
www.roto-frank.com/es/solid-c

Vídeo

https://youtu.be/2aam0_NchWo?t=6
https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-solid-c-c7140/
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 ■ PVC | Madera | Aluminio Raras veces las bisagras son lo 
principal a la hora de elegir una puerta principal o secunda-
ria determinada. Sin embargo, los profesionales saben que 
su diseño influye decisivamente sobre la impresión que 
causa una puerta. Por eso Roto ofrece más: más colores, 
más superficies y más variantes.

Concebidas para la aplicación y fabricadas en materiales de alta 
calidad, las bisagras de puerta Roto se distinguen por sus exce-
lente propiedades de uso. Los 200 000 ciclos de apertura reali-
zados según DIN EN 1935 y una garantía de funcionamiento  
de 10 años confirman su funcionamiento permanente fiable. 

Roto Solid

La bisagra adecuada para cualquier 
puerta exterior

Bisagras de rodillo
Cada vez se demandan más bisagras de rodillo a escala interna-
cional. Las bisagras recientemente incluidas en el surtido 218 P 
y 222 P (de dos piezas con 18 o 22 mm de diámetro), o la 318 P 
y 322 P (de tres piezas con 18 o 22 mm de diámetro) se han de-
sarrollado especialmente para puertas exteriores de PVC. 

Para puertas de aluminio, en el surtido Roto Solid B se encuen-
tran las bisagras por sujeción 224 A (de dos piezas) y 324 A (de 
tres piezas). Sus bloques de sujeción se adaptan al canal especí-
fico de sistema del perfil de aluminio. De este modo se fabrican, 
en estrecha colaboración con los proveedores de sistemas, bisa-
gras optimizadas para sus perfiles.

Para todas las bisagras de rodillo hay mecanismos de ajuste 
completamente integrados en el rodillo de bisagra. De este 
modo no se producen fisuras entre la bisagra de hoja y de mar-
co durante el ajuste de la puerta. Se evita un desplazamiento de 
contorno. La regulación continua de altura, lateral y de presión 
de apriete hace el ajuste especialmente confortable. En función 
de la variante y del modelo pueden realizarse soluciones RC 2 
y RC 3.

 &   �Características generales  
del programa de bisagras  
de puerta Roto Solid  
 
www.roto-frank.com/es/solid

Bisagra de rodillo 

Roto Solid B | 318 P 

para puertas de PVC

Bisagra de puerta oculta
Las puertas principales de aluminio grandes son tendencia. Su 
aspecto moderno, un diseño elegante y su durabilidad impre-
sionan a muchos clientes finales. Con la bisagra Roto Solid C, 
Roto ofrece una solución Premium que no solo puede aprove-
charse para puertas de apertura hacia el interior, sino también 
hacia el exterior. Para perfiles de aluminio oscuros, la bisagra 
oculta en negro goza de especial aprecio. De este modo, Roto 
Solid C no solo permanece invisible cuando la puerta está ce-
rrada, sino que apenas se percibe incluso cuando la puerta  
está abierta. 

Gran diversidad de colores  
y máxima protección anticorrosiva
A los propietarios de casa les gustaría diseñar en detalle indivi-
dualmente, sobre todo, su puerta principal. Los clientes de 
Roto pueden cumplir este deseo gracias a una amplia oferta en 
colores estándar. Además pueden pedir bisagras de puerta en 
numerosos colores RAL adicionales en función del deseo del 
cliente; o bien sin recubrir, para aplicarles un tratamiento de  
superficie individual. Algunos modelos también pueden galva-
nizarse o metalizarse. La protección anticorrrosiva de todas  
las bisagras de puerta alcanza la clase 5 de conformidad con 
DIN EN 1670 y, con ello, cumple los máximos requisitos. 

Bisagras atornillables 
En el surtido Roto Solid S hay bisagras atornillables para todos 
los materiales de marco y para cualquier necesidad. Así pueden 
manejarse muchas alturas de solape y diferentes requisitos de  
seguridad. Grandes distancias de ajuste permiten adaptaciones 
individuales en el lado de bisagra que contribuyen a la funcionali-
dad y a la durabilidad de toda la puerta.

Algunos ejemplos:
Por ejemplo, la bisagra atornillable de eficacia demostrada PS 27, 
para puertas de madera y PVC, cubre alturas de solape de 14 a  
26,5 mm. Las bisagras 80 ATB y 120 ATB son aptas tanto para 
puertas de aluminio a ras de superficie como con desplazamiento 
de superficie. La 117 H se ha concebido expresamente para perfi-
les de bloque con solape negativo, habituales en los Países Bajos. 

E-Learning con Roto: El módulo de e-Learning “Door” 
explica en 60 minutos qué distingue a un producto de 
Roto para la puerta principal y cuál es más apto para qué 
puerta exterior. Probablemente no haya forma más rápida 
de obtener una visión general sobre los bloqueos, las bisa-
gras de puertas, los herrajes y soleras de Roto. El módulo 
de autoaprendizaje está disponible en alemán, español, 
francés, inglés, húngaro, italiano, neerlandés, polaco,  
rumano, ruso, turco y chino. Quien desee aprovechar el 
e-Learning de Roto, debe dirigirse a su persona de contac-
to del Área de Ventas de Roto. Este solicitará la asignación 
de datos de acceso personales. En definitiva: si es Roto, 
es bueno; algo que también puede aplicarse a estos conte-
nidos de e-Learning del Campus de Roto. 

Bisagra de puerta oculta 

Roto Solid C | C7.140 

para puertas de aluminio
Bisagra atornillable  

Roto Solid S | PS 27  

para puertas de madera y PVC

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/productos-para-puertas/bisagras/
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 &   �Más sobre el herraje inteligente con tecnología oculta 
para puertas de corredera altamente herméticas 
 
www.roto-frank.com/es/patio-inowa

Tamás Eszenyi, gerente empresarial,  

PannonTherm, Nyílászárók

Zsolt Molnár, gerente, 

Nyugat Ablak

Los profesionales del sector entregan las mejores notas
Roto Patio Inowa para ventanas de madera

 ■ Evento Los fabricantes de ventanas de madera de Hun-
gría han sido invitados a conocer novedades sobre el sis-
tema de corredera altamente hermético Roto Patio Inowa 
y sobre la fabricación de componentes importantes en la 
fábrica de Roto en Lövő. La conclusión unánime ha sido: 
un acto interesante, un producto estupendo. 

En el marco de dos actos, casi 40 representantes de la industria 
húngara de las ventanas de madera han dado la bienvenida al 
director de fábrica y gerente Ernő Kocsis y a Kornél Mayer, direc-
tor de Lanzamiento al mercado de surtidos Sudeste de Europa. 
Junto a sus colegas Szabolcs Gosztola, de Tecnología de Aplica-
ciones, Kornél Mayer explicó a los profesionales de las ventanas 
que habían viajado hasta allí cómo se ha perfeccionado última-
mente el sistema de herrajes para elementos de corredera alta-
mente herméticos y qué función puede cumplir el programa de 
productos para fabricantes de ventanas de madera. 

“Bueno como ninguno”
Zsolt Molnár, gerente de la Nyugat Ablak, en Szombathely, se 
mostró impresionado tras el acto: “La organización de la presenta-
ción de Patio Inowa ha sido de primera. Nos informaron de los de-
talles técnicos, al igual que de las características que hacen único 
Patio Inowa para el usuario final. Para mí, este herraje de correde-
ra es extraordinariamente bueno. Con este sistema de corredera 
y de hermetización, Roto nos ofrece una solución que nos hará 
avanzar en el mercado y que vamos a incorporar en nuestro pro-
grama de inmediato una vez tengamos con nosotros las herra-
mientas de fresado necesarias. En mi opinión, Roto es y seguirá 

Ernő Kocsis, gerente de Roto Elzett Verta Ltd. (a la izquierda), y Kornél Mayer, 

director de Lanzamiento al mercado de surtidos Sudeste de Europa (arriba),  

llevaron a los profesionales de las ventanas de madera húngaros al mundo  

de Roto Patio Inowa durante dos días de actos.

Roto Patio Inowa 
Maestro de la diversidad

 ■ Madera | PVC| Aluminio Con la variante de herraje 
Patio Inowa | 400 pueden fabricarse elementos de correde-
ra de hasta 3000 mm de anchura y 3600 mm de altura, 
con un peso de hoja de hasta 400 kg. El modo de cons
trucción completamente apoyado sobre cojinetes elimina 
la necesidad de elevar la hoja. 

Tanto Patio Inowa | 200 para pesos de hoja de hasta 200 kg como 
Patio Inowa | 400 agradecen su gran hermeticidad al innovador 
movimiento de cierre transversal de la hoja con respecto al marco. 
Proporciona la mejor protección acústica y térmica a cualquier al-
tura y en cualquier zona climática. Incluso en situaciones de mon-
taje sometidas a fuertes cargas de viento, Patio Inowa ofrece un 
gran confort de vivienda sin corrientes de aire. Y es que el aisla-
miento de recorrido completo y el control activo de los puntos de 
cierre también garantizan elementos de hoja absolutamente her-
méticos en caso de tempestades con tormentas y lluvia intensa. 

Patín resistente
Patio Inowa | 400 garantiza su gran facilidad de manejo de ele-
mentos de corredera pesados gracias al patín resistente con rodi-
llos estables y de marcha suave. Dispone de cepillos integrados 
y permite una regulación de altura por el lado de cremona de 
-1 a +3 mm. La base decisiva del confort de manejo es la resisten-
cia a la rodadura del rodamiento de bolas lineal integrado que  
surge durante el movimiento transversal de la hoja. Una ventaja 
adicional en confort de manejo lo ofrecen las funciones de reequi-
pamiento y “soft”, que pueden combinarse entre sí, para una 
apertura y cierre mecánicamente controlados y con freno. 

Mano a mano: buen diseño y protección antirrobo
Con su tecnología oculta, componentes de formas bellas y embe-
llecedores, Patio Inowa ofrece un buen diseño. Esto también es 
válido para las soleras bajas que permiten una transición sin barre-
ras a DIN 18040. Gracias a los componentes incluidos en su equi-
pación, se obtiene una protección antirrobo de hasta RC 2. Ade-
más, el sistema puede ampliarse con elementos de contacto MVS 
por cable que controlan el estado de apertura y de cierre del ele-
mento de corredera según la clase B de VdS.

siendo puntero entre los fabricantes de herrajes. Prueba de ello son 
tanto Patio Inowa como el programa de herrajes oscilobatiente 
Roto NX que ya estamos utilizando”.� www.nyugatablak.hu 

La protección antiacústica cada vez adquiere  
mayor importancia
Tamás Eszenyi, gerente empresarial en PannonTherm Nyílászárók, 
en Hajdúböszörmény, ve cómo repercute en su empresa la de-
manda creciente de sistemas de corredera de madera con Patio 
Inowa: “El sistema encaja a la perfección con las demandas que 
obtenemos del mercado: en lo que respecta a las puertas balcone-
ras, nos piden elementos de corredera grandes y de manejo con-
fortable. Al mismo tiempo deben ser muy herméticos y garantizar, 
gracias a una alta protección anticorrosiva, su funcionamiento 
y calidad sin necesidad de mantenimiento durante muchos años. 
Los sistemas altamente herméticos se demandan en las ciudades 
principalmente porque allí la protección acústica cumple una fun-
ción importante para el confort de la vivienda. Esto es algo que 
averiguamos a diario en nuestras exposiciones en la sede de la  
fábrica y en Budapest. Patio Inowa | 400 nos va a ayudar a satisfa-
cer los deseos de los arquitectos y promotores de elementos de 
corredera grandes. Y, opcionalmente, podemos ofrecer elementos 
en RC 2. Esto también es importante. Mi viaje a Lovő y el trabajo 
con Patio Inowa van a compensar a PannonTherm. Estoy conven-
cido de ello”.� https://pannontherm.eu

En la fábrica de producción de Lövő, 

aproximadamente 40 representantes 

de la industria de las ventanas de 

madera conocieron el sistema de  

corredera altamente hermético  

Roto Patio Inowa. 

Vídeo

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-patio-inowa/
https://youtu.be/ydP08tDVjGg
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El triunfo reside en la individualidad
Pendor, Turquía

 ■ PVC “Estamos atravesando tiempos de-
safiantes. Ahora más que nunca, las perso-
nas desean un hogar bonito y seguro. Para 
ello necesitan ventanas de alta calidad que 
vamos a suministrarles nosotros”. Es lo 
que dice Kemal Aydın, que en 2020 fundó 
la empresa Pendor en Estambul. Con 
25 empleados en la actualidad fabrica  
desde entonces a medida y en función  
de los deseos del cliente. 

Kemal Aydın,

Gerente,

Pendor

En metrópolis como Estambul, 

con sus aproximadamente 

15,5 millones de habitantes, la 

protección acústica cumple una 

función esencial para la calidad 

de vida en los edificios. Se al-

canza con un sistema de corre-

dera hermético y la tecnología 

de herrajes de Roto. Sin embar-

go, las puertas de corredera 

herméticas también deben pro-

teger de las temperaturas en 

parte extremas de la ciudad en 

el Bósforo y evitar el derroche 

de energía.

Roto Patio Lift 
El herraje de corredera elevadora es recomendable por la es-
casa profundidad de fabricación de sus componentes, incluso 
para perfiles estilizados. Se incluyen en el programa versiones 
para sistemas de aluminio y de PVC con anchos de canal de 
16, 18 y 22 mm. Por eso, y gracias a su idoneidad para pesos 
de hoja de hasta 400 kg, Patio Lift es uno de los programas 
de herrajes de corredera elevable más versátiles de mercado.

 § �Patín “2 en 1” para pesos de hoja de 300 y 400 kg 

 § �Componentes de patines de acero inoxidable,  
rodillos sobre rodamiento de bolas 

 § Amplia gama de accesorios

 § �Ventilación reducida para confort sin corrientes de aire

 § �Amortiguadores integrados de forma estandarizada  
en la cremona 

 § �Clase de protección anticorrosiva 5 de conformidad  
con DIN EN 1670 

 § �Patín de acero Plus para cargas anticorrosivas  
que han aumentado intensamente

 § Apto para RC 2 

Con el herraje de corredera elevable Roto Patio Lift, Pendor 

fabrica elementos de PVC con una altura de hasta 3 metros. 

La demanda de la variante de 400 kg del Patio Lift aumenta 

de mes a mes, explica el gerente Kemal Aydın.

por ejemplo, con Patio Lift, está garantizado 
que no ocurre lo mismo, algo que los clientes  
de Pendor agradecen”.

¡El futuro es digital!
¿De qué podrían tratar las conversaciones con ar-
quitectos y promotores en el futuro? Kemal Aydın 
está convencido de que los temas de hoy también 
serán temas de mañana: “Los edificios del futuro 
deberán ofrecer continuamente temperaturas 
ambientales agradables sin consumir demasiada 
energía y ser además seguros y confortables. 
Construimos con una perspectiva a largo plazo, 
de forma sostenible y con valores estables”. 
Kemal Aydın tiene la impresión de también hay 
perspectiva a largo plazo para la relación comer-
cial de Roto con Pendor. Explica que Roto siem-
pre está disponible para él y ofrece un servicio 
general. “Nos sentimos respaldados al máximo 
y bien acogidos, porque nuestro socio de herrajes 
jamás se conforma con lo logrado. Compartimos 
la visión de perfección. Los programas de produc-
tos se perfeccionan continuamente, de lo cual 
Roto Patio Lift es un buen ejemplo. También me 
parece bien que Roto apueste por la digitalización. 
Y es que ese es el futuro”.� www.pendor.com.tr 

Con este último, Pendor fabrica elementos 
de PVC con una altura de hasta 3 metros. 
“Nuestros clientes desean mucha transparen-
cia y superficies de cristal grandes. Por eso, 
la demanda de la variante de 400 kg del  
Patio Lift sube a un ritmo mensual. Y cuando 
nos piden un elemento con RC 2, lo fabri
camos”.

En adelante, Kemal Aydın quiere promocionar 
más activamente la opción de ventilación 
reducida o nocturna. Muy pocos promotores 
la conocen, por eso hay que asesorar sobre 
esta función. De ese modo, enseguida se re
conocerán sus ventajas.

Rentables y sin averías
El empresario siempre tiene en cuenta que  
la producción sea rentable. Explica que solo 
mientras se pueda fabricar de forma muy efi-
ciente se puede estar siempre a la altura de la 
individualidad y las soluciones específicas de 
estancia. “Lógicamente queremos tener éxito 
empresarial; y por eso apreciamos el acom
pañamiento técnico de Roto y la facilidad de 
montaje de los programas de herrajes”. A largo 
plazo, la vida útil de los productos y su función 
segura en el día a día evitan averías y, por tanto, 
intervenciones del servicio postventa; algo que, 
como es obvio, también mejora la rentabilidad. 
“Prefiero hablar con mis clientes sobre nuevos 
proyectos que sobre problemas con una ven
tana, algo que, gracias a Roto, no tenemos. 
Antes, precisamente los sistemas de corredera 
a menudo eran propensos a sufrir averías 
técnicas. Para nuestras instalaciones grandes;  

Diseño individual para cada cliente  
y para cada espacio
Lógicamente, explica, la compra de elementos 
de construcción modernos exige mucho com-
promiso a la hora de asesorar a arquitectos 
e inversores. Pero es precisamente esto lo que 
le motiva personalmente a diario. En Pendor, 
además del herraje oscilobatiente Roto NX, 
se procesan cuatro elementos de corredera de 
Roto: el herraje de corredera paralela y oscilo 
paralela Patio Alversa, el herraje plegable de 
corredera Patio Fold, el herraje inteligente de 
corredera altamente hermético Patio Inowa 
y el herraje de corredera elevable Patio Lift. 

Sin hacer concesiones. De todo, solo lo mejor. 
Esto es justo lo que promete Kemal Aydın a sus 
clientes. En consecuencia, la elección de sus 
socios industriales le ha resultado fácil. “Persigo 
una visión y me he buscado socios como Roto, 
que ofrecen un surtido muy amplio”. Quería 
ofrecer algo especial e individualizado para 
cada cliente y cada estancia. Más confort, fun-
ción innovadora, alta hermeticidad para protec-
ción antiacústica y térmica. “Quien vive y traba-
ja en la metrópolis de Estambul, busca en su 
oficina y en su hogar tranquilidad y protección 
contra el barullo y las temperaturas, a veces  
extremas”.

 &  �Roto Patio Lift: el herraje multiuso 
en sistemas de corredera elevable 
 
www.roto-frank.com/es/patio-lift

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-patio-lift/
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Herrajes de corredera de Roto para confort y seguridad
Carl F Groupco Ltd., Gran Bretaña 

 ■ Comercio El proveedor de herrajes 
británico Carl F Groupco (CFG) es socio 
de Roto desde hace muchos años. Desde 
sus almacenes situados en Peterborough 
(Inglaterra) y Cumbernauld (Escocia), la 
empresa abastece a talleres de la isla bri
tánica con herrajes de puertas y ventanas 
procedentes de todo el mundo. El gerente 
John Crittenden informa sobre el feedback 
de sus clientes sobre los herrajes de corre-
dera de Roto. 

Explica que, hoy en día, las puertas y ventanas 
de corredera son muy apreciadas en Gran Bre-
taña. En el Reino Unido hay aproximadamente 
1200 fabricantes de elementos de construcción 
que pueden fabricar elementos de corredera de 
PVC, madera o aluminio, añade. Según Critten-
den, entre ellos también hay especialistas que 
sobresalen y que venden a otros elementos 
de corredera completos. “Pero, independiente-
mente de que sea para fabricantes o distri
buidores, para ambos es igual de importante  
cumplir las expectativas de sus clientes so-
bre funcionalidad, estilo y fiabilidad”, dice 
Crittenden convencido. 

Diseño inteligente
Los sistemas de corredera modernos se de-
mandan mucho, especialmente en la transición 
a la terraza, y el experto en el sector entiende 
por qué. “Teniendo en cuenta el imprevisible 
clima británico, las puertas de terrazas en este 
país están claramente más tiempo cerradas que 
abiertas. La hojas grandes, la impresionante 
proporción de mucho cristal para poco marco, 
se adaptan a la necesidad de los británicos de 
luz y transparencia. Al fin y al cabo no hay perfi-
les verticales que obstaculicen la visión”. Inde-
pendientemente del material de marco: los  
elementos de corredera se demandan como  
solución que permite ahorrar espacio, explica 
Crittenden. Cada vez se ofrecen más también 
en formatos pequeños o como divisores de  
espacios, añade. Por eso, Crittenden dice: 

“�La versatilidad de los 
sistemas modernos de 
corredera es enorme”. 

 
Patio Inowa en auge
¿Y qué herrajes se demandan especialmente? 
“Como uno de los máximos distribuidores de 
herrajes de Roto en el sector, estamos obser-
vando que Patio Inowa está experimentando  
un fuerte auge”, informa el gerente CFG. “Creo 
que este herraje convence a nuestros clientes 
y a los usuarios finales, sobre todo gracias a su 
considerable hermeticidad y al hecho de que se 
maneja de forma francamente confortable. La 
opción de aumentar notablemente la protección 
antirrobo es una ventaja adicional bienvenida”. 

Puesto que Patio Inowa para elementos de co-
rredera está disponible tanto en aluminio como 
en PVC y, por ejemplo, se utiliza en el sistema 
de corredera inteligente de Aluplast, apreciado 
en Gran Bretaña, la demanda aumenta constan-
temente, añade.

Los altos requisitos de protección térmica, la 
ausencia de barreras y la protección antirrobo 
pueden satisfacerse sin esfuerzos con los com-
ponentes de Roto: “Una puerta de corredera 
con Patio Inowa altamente hermético supera 
sin problemas la prueba contra lluvias y de per-
meabilidad al aire según EN 13126-17. Lo mis-
mo puede decirse de la prueba de seguridad 
británica PAS 24. Esto convierte a este herraje 
en una de las mejores soluciones cuando se 
exigen una alta hermeticidad al aire o impermea-
bilidad o una ventaja en protección antirrobo”. 

Resistente a la corrosión
Como todos los herrajes de Roto, Patio Inowa 
satisface de forma estandarizada incluso los 
máximos requisitos en resistencia anticorrosiva 
de conformidad con la clase 5. Con ello, este 
herraje de corredera inteligente resulta ideal 
para elementos que se montan en alguna de  
las muchas regiones costeras de la isla británi-
ca. El sistema también ha demostrado su efica-
cia en edificios en los que la puerta de correde-
ra da acceso a un balcón expuesto, describe 
Crittenden. 

Deslizar de forma inteligente
Según las declaraciones de los clientes de CFG, 
los usuarios finales elogian expresamente el 
confort de manejo del sistema de corredera 
Inowa. “Nuestros clientes pueden fabricar ele-
mentos grandes con un peso de hoja de hasta 
400 kg y tienen la certeza de que los usuarios 
pueden manejar la puerta de corredera también 
gracias a las funciones Soft”. El mecanismo in-
tegrado frena suavemente la hoja antes de que 
se detenga en la posición final abierta o cerra-
da. “Lógicamente, esto proporciona un manejo 

muy cómodo y también seguro, con lo cual 
ofrece aún más confort”. Además, en opinión 
de Crittenden, el herraje de corredera inteligen-
te también es un “auténtico acierto” para los 
fabricantes de ventanas por su facilidad de 
montaje.

Roto Patio Alversa
Otro sistema de corredera de Roto apreciado 
por los clientes CFG es Patio Alversa. Este 
herraje universal para elementos de corredera 
paralela y de corredera oscilo paralela también 
se ofrece para todos los materiales de perfil. 
“El abatimiento de la hoja permite ventilar sua-
vemente el espacio interior: una característica 
que muchos usuarios finales siempre han apre-
ciado y continúan apreciando”. El modo de 
abatimiento de confort permite un manejo 

La gerente de producto Julie Warner lleva más de 20 años 

ocupada en la Carl F Groupco Ltd. Y asesora a fabricantes 

de ventanas británicos sobre todas las cuestiones en tor-

no a los herrajes de Roto.

 &   �Roto Patio Alversa: herraje universal para sistemas correderos 
paralelos y oscilo paralelos con el mínimo esfuerzo 
 
www.roto-frank.com/es/patio-alversa

Alta hermeticidad cuando es necesaria: este restaurante 

ubicado en un centro vacacional en Beverley, East Yorkshire, 

ofrece mucha luz diurna y, a la vez, tres salidas amplias a la 

terraza. La Total Window Services Ltd., de la ciudad de Hull, 

fabricó las instalaciones de corredera de esquema C con 

Roto Patio Inowa. 

John Crittenden 

Gerente, 

Carl F Groupco Ltd.

Uno de los mayores fabricantes de herrajes en Gran Bre-

taña, la Carl F Groupco Ltd., abastece desde sus almace-

nes modernos en la ciudad de Peterborough, al Este de 

Inglaterra, a fabricantes de ventanas, entre otros, con los 

herrajes de corredera de Roto Patio Inowa y Patio Alversa.

agradable, fácil y seguro mediante la manilla, 
dice Crittenden para elogiar esta tecnología de 
herrajes. “Sin embargo, a favor de este herraje 
también está el hecho de que Patio Alversa 
cumple la norma de seguridad PAS 24 du
rante la ventilación nocturna. Al igual que 
Patio Inowa, Patio Alversa también pueden 
montarse fácilmente y de forma muy eficiente”. 
Crittenden resume: 

“�Con Inowa y Alversa 
nuestros clientes produ-
cen de forma flexible  
en función de lo que  
se desee”. 

Para Patio Alversa se emplean los mismos 
cierres centralizados que se combinan con los 
herrajes oscilobatientes de Roto. Por tanto, los 
talleres que trabajan con Roto NX solo tienen 
que añadir un número más pequeño de piezas 
adicionales del sistema Patio Alversa a sus 
existencias. De todos modos, y, como es lógico, 
los clientes de CFG no necesitan tener grandes 
existencias propias. Obtienen lo que necesitan 
de forma rápida y adecuada a la demanda 
desde el modernísimo centro de distribución  
de CFG en Peterborough. CFG realiza el 
asesoramiento técnico completo en torno  
a los programas de herrajes de CFG junto 
a Roto.� www.carlfgroupco.co.uk

Fotografías: Total window services Ltd., Hull (Yorkshire), UK

Vídeo

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-patio-alversa/
https://youtu.be/zEPhLrHj2VM
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En la fábrica PaXoptima en Vestenbergsgreuth se 

fabrican ventanas de madera y madera/aluminio 

para nueva construcción, reformas y protección 

monumental.

Gran versatilidad: Roto NX se adapta a cualquier sistema
PaX AG, Alemania

 ■ Todos los materiales “Los clientes 
especializados y los clientes finales saben 
apreciar la diversidad de nuestros diseños 
y nuestras variantes de montaje en PVC 
y madera. Por eso pretendemos aumentar 
la eficiencia sin limitar nuestra oferta”, 
explica Andreas Kohl, presidente de la 
Junta Directiva de la PaX AG desde el 2017. 
Haberse decidido por Roto y por el herraje  
oscilobatiente Roto NX con miras a este  
objetivo empresarial ha sido “todo un  
acierto de cara a conseguir el objetivo”. 

Según declaraciones procedentes de la propia 
empresa, la PaX AG es líder del mercado en ven-
tanas antirrobo de Alemania y el proveedor con 
el mayor número de variantes de montaje admi-
sibles. “Mediante la reconversión a Roto NX he-
mos podido seguir perfeccionando precisamente 
el sistema ‘PaXsecura’ en cuanto a confort, se-
guridad y rentabilidad”, dice Andreas Kohl para 
resumir las ventajas de la asociación. El número 
de piezas iguales ha aumentado considerable-
mente sin que se haya tenido que extraer ni una 
sola variante de la oferta.

A comienzos del 2022, en pocas semanas se 
tuvo que reconvertir la producción de ventanas 
oscilobatientes en las cuatro fábricas práctica-
mente al mismo tiempo. “Y ahora, para todo el 
surtido, disponemos de pruebas comunes, de un 
buen estándar de seguridad y de la posibilidad 
de fabricar elementos con RC 2 o RC 3 con es-
casos gastos añadidos”, dice el director técnico, 
Konrad Schürer, para resumir la cooperación 
después de un año. Roto ha preparado y acom-
pañado la reconversión de forma tan compro-
metida como profesional, añade. “Después de 
ocho o, como máximo, diez semanas, en todos 
los centros de producción se ha solucionado 
lo más importante y casi se ha olvidado que aca-
bamos de dejar atrás una época llena de retos”  
recuerda Schürer.

Confort de manejo incluso en RC 3
Hay numerosas mejoras de funcionamiento que 
se han introducido con el sistema de herrajes. 
Schürer solo menciona algunas: “Con Roto NX 
hemos encontrado un bulón de champiñón que 
cumple todos nuestros requisitos y además es 
regulable en altura. Esto permite a nuestros 
clientes reaccionar con mucha facilidad a las 
tolerancias de construcción”. Además, el bulón 
protege el sistema de ventanas contra deforma-
ciones y aporta más confort, añade. El seguro 
de nivel contra falsa maniobra NX mejora el 
confort de manejo de las ventanas oscilobatien-
tes incluso con la clase RC 3, explica Schürer. 
El lado de bisagra NX oculto se ha diseñado 
de forma óptima para la solera de aluminio 
Roto Eifel TB, y puede utilizarse para todos los 
sistemas de perfil e independientemente de la 
protección antirrobo, continúa. El director técni-
co destaca: 

impresionado: “Independientemente de que 
utilicemos lados de bisagra ocultos o apoyados 
— con los herrajes de Roto, todos los sistemas 
de perfil que utilizamos han superado las prue-
bas para RC 2, y muchos de ellos también la 
RC 3”.

Aprovechando el favor del momento
A comienzos del 2022, la PaX AG reorganizó 
enseguida toda la gestión de materiales en el 
transcurso de la reconversión a Roto NX, conti-
núa Schürer. Los especialistas procedentes del 
equipo Roto Lean y, lógicamente, los del servi-
cio de datos de Roto, han prestado máximo 
apoyo de forma colaborativa. El presidente de 
la Junta Directiva Kohl recuerda: “Ya tras pocas 
tomas de contacto y una visita a Leinfelden nos 
quedó claro que, en Roto, encontramos exacta-
mente las personas y el modo de pensar que 
buscamos”. Al igual que Konrad Schürer, se 
siente responsable de situar óptimamente la 
PaX AG para transmitirla a la siguiente genera-
ción de empleados y directivos comprometidos. 
Y para ello también es importante elegir a los 
socios adecuados, continúa. 

“Durante los próximos años, las empresas 
como PaX tendrán que perfeccionarse rápida-
mente incluso en el área de la digitalización. 
Esto solo lo lograremos junto a clientes orienta-
dos al futuro y proveedores fuertes”. Entretanto, 
tras la firma y el contrato con Roto y la recon-
versión al herraje Roto NX tiene la sensación 
positiva de haberse acercado a este objetivo 
como mínimo un buen paso. “Siguen siendo 
importantes una producción eficiente y una alta 

calidad de producto. Pero, según mis valoracio-
nes, la capacidad de afrontar el futuro de una em-
presa también depende de si nuestro sector va 
a ser capaz de impresionar conjuntamente a ar-
quitectos, inversores y promotores para elemen-
tos de construcción de alta calidad”, cree Kohl. 
“Junto a Roto, confiamos en poder alcanzar mu-
chas cosas para el futuro en temas importantes”. 

Una relación basada en la confianza
Una suposición que comparten Karsten Zeuner, 
que ha acompañado la reconversión al NX 
en la PaX AG como asesor externo de Roto; 
y Branko Beclin, director de Ventas de Roto Frank 
FTT Vertriebs-GmbH. “Cuando se prepara la 
reconversión de un fabricante de ventanas a un 
programa de herrajes, hay una colaboración muy 
estrecha durante meses”, destaca Zeuner. “Ello 
requiere establecer confianza, pues hay que con-
cederse mutuamente perspectivas muy profun-
das del propio negocio. Pero cuando se da con 
especialistas muy experimentados y orientados 
al futuro, como es el caso de la PaX AG, justo en 
este tiempo se desarrolla un ‘espíritu’ especial. 
Algo de lo que también está convencido Beclin: 
“No en última instancia, debido a las condicio-
nes contextuales coyunturales, los próximos 
años van a exigir mucho a las empresas alema-
nas. Por esto ahora mismo es muy importante 
que los fabricantes de ventanas aumenten su 
eficiencia, aprovechen su potencial de digitaliza-
ción junto a sus proveedores; y que se posicio-
nen con ellos de forma favorable en el mercado. 
En Roto siempre nos sentimos distinguidos si 
podemos ayudar en este sentido”.
� www.pax.de

 &  �Rentable, segura, confortable, orientada al diseño:  
Características generales de Roto NX 
 
www.roto-frank.com/es/roto-nx

“�Roto NX supera clara-
mente en muchos  
aspectos a otros herrajes 
oscilobatientes”. 

El presidente de la junta directiva Andreas Kohl 
se incorporó a la PaX AG como empleado de la 
Gestión de productos en 1995. Por eso, tanto él 
como Konrad Schürer conocen a la perfección 
cualquier tornillo de un herraje. Antes de la re-
conversión se habían “sumergido” profunda-
mente en la tecnología de herrajes de Roto 
y descubierto algunas cosas que mejoran espe-
cialmente las ventanas de seguridad; que cons-
tituyen un segmento de producto importante de 
la PaX AG. De esta forma, ahora cualquier ven-
tana de la serie PaXsecura, incluso si es muy 
pequeña, puede equiparse, si así se desea, con 
un control de apertura y cierre de conformidad 
con la clase B o C de VdS, pues los elementos 
de contacto no necesitan espacio adicional en 
el galce del perfil. “En el programa de produc-
tos de Roto encontramos lo que necesitába-
mos, incluso para poder manejar altas necesi-
dades de ventanas seguras con diseños muy 
sencillos o para edificios bajo protección monu-
mental”, explica Kohl.

Para Kohl, Roto comprende todos los compo-
nentes de herrajes necesarios para una ventana 
oscilobatiente tanto para un diseño muy moder-
no como para un diseño más bien histórico. 
Y esto para cualquier clase de seguridad. El téc-
nico Konrad Schürer se muestra francamente 

En la fotografía de la derecha, Theresa Heuwind y Georg Dlugos, que transmite sus conocimientos especializados de 

forma comprometida como “primer colaborador” de PaX en la producción en Vestenbergsgreuth. 

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-nx/
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Cifras y hechos sobre la empresa
En 1989, bajo la dirección del Dr. Fritz 
Struth, la PaX AG fue una de las primeras 
empresas en fabricar ventanas de PVC 
“sobre la cinta”. El mismo año comenzaba 
la producción de ventanas de seguridad. 

En 1995, en la fábrica Hermeskeil, en el 
estado federado de Renania-Palatinado,  
se puso en funcionamiento la primera pro-
ducción en serie para ventanas de seguri-
dad certificadas según la norma. Desde 
entonces, las ventanas antirrobo con com-
ponentes patentados se distribuyen bajo  
el nombre de marca PaXsecura. 

Tras la reunificación de Alemania, PaX 
continuó con la fundación de una fábrica 
en Rositz, cerca de Leipzig, y la expansión 
de la empresa. Una antigua fábrica de 
azúcar se convirtió en un centro de pro-
ducción moderno. Puesto que allí se apos-
tó consecuentemente por la protección 
monumental, del monumento industrial 
surgió una joya. En 1995 la PaX AG obtuvo  
el premio a la protección monumental  
del land de Turingia por haber realizado  
la reforma con éxito. 

En 1994, la PaX compró en el municipio 
sajón de Bad Lausick una fábrica de venta-
nas de madera. Desde entonces, y bajo el 
nombre PaXclassic, se fabrican ventanas 
de madera de alta calidad, también aptas 
para proyectos que deben cumplir estric-
tos requisitos de protección monumental. 

Dado que las ventanas de madera son 
tendencia, en el 2002 la PaX AG adquirió 
la empresa Optima en el municipio bávaro 
de Vestenbergsgreuth para reforzarse 
sobre todo en el terreno de la ventanas de 
madera y aluminio.

Roto Lean: puestos de trabajo orga-

nizados de forma eficiente en la fábri-

ca PaXoptima que, al igual que las 

cuatro fábricas adicionales de la 

PaX AG, también se reconvirtió al 

Roto NX a comienzos del 2022.

Ventanas de madera grandes y pesadas: 
naturalmente bellas y seguras

Roto NX | Power Hinge

 ■ Madera | Madera-aluminio El material de 
construcción “madera” y su belleza natural 
son tendencia más que nunca. Lo mismo 
ocurre con ventanas grandes. Con el lado 
de bisagra Roto NX | Power Hinge, Roto se 
ocupa de la seguridad y la calidad duradera 
para pesos de hoja de 200 kg y más. 

Para un peso de hoja de 160 kg y más se re-
quiere el montaje de un limitador de apertura; 
a partir de 200 kg, el montaje de una bisagra 
central. Para la realización de ventanas y puer-
tas balconeras antirrobo pueden elegirse bulo-
nes P y V. 

El diseño del lado de bisagra resistente sor-
prende con un lado de bisagra muy estilizado 
y de alta calidad. De forma estandarizada se 
produce con una superficie recubierta de polvo 
en color plateado. Sin embargo, si se desea, 
puede suministrarse opcionalmente en el color 
RAL que se elija.

La mejor calidad fiable 
Roto NX | Power Hinge ha sido certificado  
con hojas oscilobatientes de hasta 200 kg 
y hojas practicables de hasta 300 kg de con
formidad con EN 13126-8: 2017. El lado de 
bisagra superó el ensayo de marcha perma-
nente según la clase H3 con 20 000 ciclos. 
De acuerdo con su certificación según QM 328, 
el herraje puede utilizarse para hojas con una 
anchura de galce máxima de 1600 mm y una 
altura de galce máxima de 3000 mm. 

Los fabricantes de ventanas de madera pueden 
someter sus elementos también con este lado 
de bisagra a todas las pruebas necesarias en  
el Centro Internacional de Tecnología (ITC) en 
Leinfelden-Echterdingen. El Roto ITC es un 
centro de ensayos acreditado cuyos certifica-
dos gozan de reconocimiento internacional.

Abatir antes de girar
Roto NX | Power Hinge también está dispo-
nible en una versión TiltFirst. Esta variante de 
apertura “abatir antes de girar” ha demostrado 
su eficacia muchas veces, sobre todo en edifi-
cios públicos y, ante requisitos especiales para 
proteger a los usuarios de las ventanas (por 
ejemplo, en edificios públicos, hoteles, escuelas, 
jardines de infancia o residencias de mayores). 

“Partimos de que la demanda de nuestro 
herraje ‘Roto NX | Power Hinge’ para venta-
nas y puertas balconeras grandes y pesadas 
aumentará claramente en nuestro módulo 
‘Roto NX’”, explica el gerente de producto 
responsable Andreas Eilmes. “Y es que la 
demanda de ventanas de madera y puertas 
balconeras muy grandes con acristalamiento 
triple y, en parte, con un revestimiento exterior 
de aluminio, exige reinventar la seguridad de 
manejo para tales elementos”.

Andreas Eilmes,

Gerente de producto 

Tilt & Turn,

Roto Frank Tecnología 

para puertas y ventanas 

GmbH

 &  �Roto NX | Power Hinge: La solución de bisagra estética  
para ventanas y puertas balconeras pesadas y a la altura  
de la estancia 
 
www.roto-frank.com/es/power-hinge

Pernio angularBisagra angular Conjunto de compás Soporte de compás

Las ventanas practicables y oscilobatientes de 
madera y las ventanas de madera con protec-
ción de aluminio exigen mucho del herraje. Para 
un peso de hoja de 200 o 300 kg, en este caso 
se necesita un herraje de carga pesada con bi-
sagras diseñadas como corresponde. En fun-
ción de la situación del centro de gravedad de 
la hoja, puede añadirse otro reto: si dicho cen-
tro de gravedad está situado a más de 33 mm 
del solape de la hoja, las ventanas y puertas 
balconeras oscilobatientes pueden cerrarse  
de forma involuntaria. 

Seguro contra corrientes: disponible  
también para montaje a posteriori
Especialmente en edificios públicos como es-
cuelas o jardines de infancia para los que se 
suelen prever ventanas de madera de cara a la 
sostenibilidad y la naturalidad, debería evitarse 
a toda costa el cierre involuntario de las venta-
nas. Por eso, Roto ofrece un seguro contra co-
rrientes como ampliación del Roto NX | Power 
Hinge. Este asegura la hoja en posición abatida 
y, en caso de necesidad, también puede reequi-
parse. 

Unas instrucciones de montaje, mantenimiento 
y uso muestran el aspecto y el montaje del se-
guro contra corrientes, para cuyo mecanizado 
hay disponible una plantilla para taladrar espe-
cial. El seguro contra corrientes se ha diseñado 
para hojas oscilobatientes con un ancho de 
apertura confortable de 80 mm. 

Construcción inteligente y aspecto moderno
En cualquier caso, el Roto NX | Power Hinge li-
mita la anchura de abatible a 80 mm, dado que 
unos anchos más grandes dificultarían de for-
ma desproporcionada el cierre de una ventana 
demasiado alta o pesada.

“�En Roto encontramos a las personas 

y los modos de pensar que busca-

mos”, explica el presidente de la Jun-

ta Directiva de PaX Andreas Kohl, en 

primer plano a la derecha de la foto-

grafía superior. Junto a él se encuen-

tra el director técnico Konrad 

Schürer. A la izquierda, en la parte 

delantera de la fotografía, Karsten  

Zeuner, asesor de Roto en los servi-

cios externos, y Branko Beclin,  

director de ventas de Roto Frank FTT 

Vertriebs-GmbH. 

https://ftt.roto-frank.com/es-es/productos/detalles/roto-nx-power-hinge/
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E-Learning para todos

El mundo habla la lengua Roto

 &  �¿Cómo funciona el e-Learning de Roto?  
El siguiente vídeo muestra en dos minutos  
el modo de funcionamiento. 
 
www.roto-frank.com/en/video-e-learning
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Campus de Roto: la academia inter-
nacional de formación continua

El Campus de Roto ofrece entrena-
mientos sobre productos y tecnología, 
así como para la comunicación en las 
ventas al usuario final. Se ofrecen tan-
to actos presenciales en centros de 
producción empresarial internaciona-
les de Roto, como en la empresa de un 
socio, así como e-Learning virtual. El 
último lo desarrollan y acompañan en-
trenadores profesionales.

El equipo del Campus de Roto recopila 
entrenamientos virtuales individualiza-
dos según los requisitos específicos 
del país y de los grupos de destino. 
Los clientes también reciben asesora-
miento para la organización de campa-
ñas de formación complejas.

 ■ Roto Campus Hace ya más de 15 años 
que los empleados continúan formándose 
en Roto con módulos de e-Learning. Desde 
el 2020, el equipo responsable del Campus 
de Roto también ha estado desarrollando 
nuevas ofertas de autoaprendizaje para los 
clientes. Los empleados; por ejemplo, del 
comercio o del desarrollo y la fabricación 
de elementos de construcción, amplían su 
conocimiento con su ayuda y escasos es-
fuerzos. Entretanto se ofrecen muchos  
módulos en 12 idiomas: 

una misión central del Campus de Roto con sus 
37 entrenadores consiste en dar a socios co-
merciales y a sus empleados conocimiento téc-
nico y seguridad en el manejo de productos es-
peciales. A ello hay que añadir entrenamientos 
para debatir las ventajas para el cliente de las 
soluciones de herraje especiales y practicar la 
venta de ventanas o de puertas con tecnología 
de alta calidad.

Sin embargo, puesto que este número impre-
sionante de entrenadores no puede ser simultá-
neo en todas partes, hay además disponibles 
módulos de autoaprendizaje. Aquí se transmi-
ten conocimientos básicos acerca de los siste-
mas de herrajes de Roto de forma entretenida 
y profesional. Todos los módulos de e-Learning 
son concebidos, diseñados y subidos a la plata-
forma de clientes, el “Roto eCampus”, por pro-
fesionales de la didáctica online. 

Cada usuario puede elegir el idioma  
que desee
Herwig Thonhauser, director del Campus de 
Roto, destaca el significado del plurilingüismo: 
“Distingue el e-Learning de Roto y, de cara 
a nuestros usuarios en todo el mundo, es muy 
importante, incluso aunque, lógicamente, haga 
especialmente costosa la elaboración de los 
contenidos”. Pero igual que los instructores del 
Campus de Roto pueden enseñar en muchos 
idiomas y, en consecuencia, prácticamente 
en cualquier mercado, también los módulos 

de autoaprendizaje deben ponérselo lo más 
fácil posible a sus usuarios. 

Productos en la presentación breve
Recientemente se han incorporado al e-Learning 
módulos que informan y ofrecen una buena vi-
sión general sobre los productos de Roto para 
determinados elementos de la construcción. 
Hay disponible un módulo de introducción de 
estas características, por ejemplo, sobre el 
tema de los sistemas de corredera: ¿Qué va-
riantes de apertura hay? ¿Qué herrajes de Roto 
permiten qué apertura? ¿Cómo se llaman los 
componentes más importantes de un herraje de 
corredera? Estas y muchas otras preguntas se 
responden en muchos idiomas que se hablan 
alrededor del globo terráqueo como lengua  
materna o primera lengua extranjera. 

Visión general de los segmentos  
de producto
¿Qué comprende realmente el programa de 
productos Roto Door y en qué se diferencian 
las bisagras o cerraduras de puerta individuales 
entre sí? El módulo de e-Learning “Door” expli-
ca en 60 minutos qué distingue a cada produc-
to de Roto para la puerta principal y para qué 
puerta exterior es más apto. Probablemente no 
es posible obtener una visión general de forma 
más rápida y entretenida. 

Los módulos del Campus de Roto también ofre-
cen una información igual de compacta sobre 
soluciones de herrajes para ventanas de la cate-
gorías de “Outward Opening” y “Casement & 
Awning”. 

A Thonhauser le importa especialmente la reco-
mendación de un módulo adicional: “En apenas 
20 minutos, el módulo ‘Deventer Seals Level 
Standard 1” transmite conocimiento básico 
importante acerca de la función de los perfiles 
estanqueizantes en puertas y ventanas. Apenas 
hay que invertir más de un cuarto de hora para 
entender por qué es tan importante que el he-
rraje y la junta armonicen óptimamente entre sí. 

Pienso que es tiempo correctamente invertido”. 
También el módulo de e-Learning de Deventer 
está disponible en 12 idiomas en el Roto eCampus.

Conocimiento siempre disponible
Entretanto, muchos fabricantes de elementos  
de construcción, distribuidores especializados 
y empresas de montaje han hecho instalar un 
acceso de la empresa al Roto eCampus para  
poder instruir según necesidad a empleados 
y alumnos en prácticas, explica Thonhauser. El 
programa de aprendizaje es fácil de encontrar, 
pues la entrada al sistema también es posible  
en doce idiomas, añade. 

“A la hora de autorizar el acceso, nuestro admi-
nistrador ajusta el idioma en el que el cliente 
quiere que lo guíen a través de la oferta”. A  

partir de este momento, el cliente y la platafor-
ma de e-Learning deberían entenderse a la per-
fección”. Los datos de acceso se administran 
con seguirdad y se protegen contra el acceso 
inadecuado, destaca Thonhauser. “Trabajamos 
conforme al Reglamento General de Protección 
de Datos europeo, que es muy estricto”. 

Posibilidad de aprender siempre  
y en cualquier lugar
Durante el trabajo con un módulo de e-Learning, 
los usuarios tienen la oportunidad de detenerse, 
avanzar y retroceder por el contenido siempre 
que lo deseen. Al final de cualquier módulo de 
aprendizaje hay disponible una serie de ejerci-
cios interactivos que sirven para comprobar si 
se han interiorizado los detalles y hechos sobre 
el tema. “Los programas de autoaprendizaje 
siempre deberían finalizar con una autoevalua-
ción de este tipo”, afirma Thonhauser conven-
cido. Los aspectos más importantes de cada  
entrenamiento se han resumido en un PDF  
disponible para su descarga. 

Asegurarse los datos de acceso
Quien desee aprovechar el e-Learning de Roto, 
debe dirigirse a su persona de contacto del 
Área de Ventas de Roto. A través de una tupida 
red internacional de administradores, esta soli-
citará la asignación de datos de acceso perso-
nales. Gracias a una interfaz de usuario muy 
sencilla, el e-Learning de Roto también es ade-
cuado para usuarios que tienen poca experien-
cia con trabajos por ordenador. En definitiva:  
si es Roto, es bueno; algo que también puede 
aplicarse a los contenidos de aprendizaje del 
Campus de Roto. 

Disponible en doce idiomas con sonido y subtítulos: 

El e-Learning de Roto transmite conocimientos bási-

cos sobre la tecnología de herrajes de Roto, sobre los 

perfiles de estanqueidad de Deventer y sobre la ac-

ción conjunta de los componentes individuales. 

Herwig Thonhauser, director del Campus de Roto  

Roto Frank Tecnología para puertas y ventanas GmbH: 

“Nuestros módulos de e-Learning son concebidos  

y diseñados por profesionales de la didáctica online.  

Los módulos están disponibles en el Roto eCampus”. 

Vídeo

https://www.youtube.com/watch?v=bLKPMBiMSjU

