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�� PVC | aluminium Od 25 lat firma PETEC-
KI, polski producent okien, stawia na tech-
nologię okuć Roto. Bazując na najnow-
szych innowacjach zamierza ona 
kontynuować rozbudowę swojej silnej po-
zycji w segmencie premium. 

Firma PETECKI powstała w 1995 roku i zatrud-
nia obecnie około 1.000 pracowników. W czte-
rech fabrykach zlokalizowanych w Łodzi, Łasku, 
Gostyninie i Chrapczewie  produkowanych jest 
ponad pół miliona okien rozwierno-uchylnych 
rocznie, tylko z samego PVC. Okna wyposażone 
są w okucia Roto NX lub Roto NT Designo. 
Drzwi tarasowe przesuwne z okuciem Roto Pa-
tio Inowa weszły do asortymentu firmy PETECKI 
w 2020 roku. „Jesteśmy w stanie sprostać 
wszelkim oczekiwaniom naszych coraz bardziej 
wymagających klientów, wyposażeni w te trzy 
systemy okuć“, twierdzi założyciel firmy, Ignacy 
Petecki. „Dodatkowo zdobywamy przewagę 
nad wieloma konkurentami w takich segmen-
tach jak okna w klasie RC 2, antywyważeniowe 
nawet w pozycji uchylonej, czy w bezpiecznych 
drzwiach tarasowych przesuwnych do klasy 
RC 2, typu Roto Patio Inowa.“ 	  

Trend: okna i drzwi przesuwne
Przesuwne okna i drzwi to dominujący trend 
rynkowy, ocenia producent okien z ogromnym 
doświadczeniem w branży. Wpisuje się w niego 
najnowsza generacja okuć Roto. Na przykład 
Roto Patio Inowa można stosować do bardzo 
smukłych profili i wytwarzać z nich wyjątkowo 
szczelne, intuicyjne w obsłudze drzwi tarasowe 
przesuwne. „Dlatego wkrótce zamierzamy roz-
począć wdrażanie tego okucia również do na-
szych systemów aluminiowych.“  

Poszukiwane:  okucia do ciężkich okien
Innowacyjna technologia, nowoczesny design, ła-
twa obsługa, bezpieczeństwo działania, trwałość 
i niezawodność powinny w dalszym ciągu być 
znakiem firmowym produktów firmy  
PETECKI, życzyłby sobie prezes. Szczególne wy-
zwanie, jakiemu musi sprostać producent stolarki, 
stanowią stale rosnące rozmiary i masa okien.  
„Ciężkie skrzydła z potrójnymi pakietami szybowy-
mi nie są dzisiaj na rynku żadnym wyjątkiem, lecz 
regułą“, wyjaśnia prezes Ignacy Petecki. „Duża no-
śność strony zawiasowej Roto NX – 130 kg już 
w standardzie – jest dla nas pod tym względem 
ogromnym wsparciem. Równie ważne dla jakości 
Premium naszych okien są mikrowentylacja zinte-
growana w ramieniu rozwórki,  prowadnica  

rozwórki i zoptymalizowane dociąganie skrzydła.“  

Długofalowa perspektywa:  
inwestycje w automatyzację
Firma PETECKI wdraża obecnie szereg inwesty-
cji w automatyzację produkcji. „Zwiększając 
udział maszyn i centrów obróbczych skracamy 
czas realizacji zleceń i równocześnie zapewnia-
my powtarzalną jakość okien i drzwi“, jest prze-
konany prezes Ignacy Petecki.  Docenia on rów-
nież fakt, że przy wdrażaniu nowych procesów 
produkcyjnych może liczyć na pomoc specjali-
stów Roto.  Współpraca z firmą Roto zacieśniała 
się coraz mocniej na przestrzeni lat i obejmuje 
dzisiaj dużo różnych projektów z zakresu marke-
tingu oraz sterowania produkcją.  
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„�Bardzo cenimy specjali-
styczne wsparcie Roto 
w produkcji i dystrybucji.“ 

 
Obydwie firmy przywiązują na przykład dużą 
wagę do kwestii, w jaki sposób już dziś mogą 
wyjść naprzeciw oczekiwaniom klientów, które 
pojawią się jutro. „Marka PETECKI jest w Polsce 
marką Premium. Aby ugruntować tę pozycję, po-
trzebujemy wokół siebie partnerów i dostawców, 
którzy również oferują produkty i serwis klasy Pre-
mium“, podkreśla prezes Ignacy Petecki.  „Roto 
jest zdecydowanie takim właśnie partnerem.“

Projekt międzynarodowy:   
budowa marki z Roto
Wzmocnienie siły marki na rynkach zagranicznych 
jest dla prezesa równie ważnym wyzwaniem: 
„Produkujemy stolarkę na rynki Francji, Niemiec, 
Włoch, Czech, Szwecji, Belgii, Holandii i Szwajca-
rii. Zapotrzebowanie na nasze produkty w krajach 
europejskich bardzo nas cieszy. Widzimy w tych 
działaniach szczególną szansę naszego rozwoju.“ 

|| �Roto NX to dla firmy PETECKI znakomita podstawa do kontynuacji rozwoju 

segmentu premium.

Roto zna każdy z tych rynków i na każdym z nich 
może zaoferować dobry serwis oraz potrzebną 
wiedzę, twierdzi prezes Ignacy Petecki.  

„�Na całym świecie stawia-
my, tak jak Roto, na nie-
zawodność i precyzję.“ 

 
Wspiera i utwierdza to firmę PETECKI w dąże-
niu do realizacji ambitnych planów rozwojo-
wych z „właściwym, niezawodnym partnerem 
po swojej stronie“. 

&  �Firma PETECKI korzysta z przewag 
Roto NX 
 
https://youtu.be/936btQkdAyc

Film

https://youtu.be/936btQkdAyc
https://www.youtube.com/watch?v=936btQkdAyc&feature=youtu.be

